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IBM und SAP @CeBIT: Co-Innovation fur Bestands-Optimierung, Kundenloyalitat und Sicherheit in Stadten<br /><br />Als Gold-Sponsor Partner ist IBM
wahrend der CeBIT 2014 auf dem Stand von SAP vertreten - und zeigt mit diversen Showcases, wie sich die Co-Innovationen von IBM und SAP
erganzen <br />CeBIT Hannover - 11 Mé&r 2014: Im SAP-HANA-Showroom auf dem CeBIT-Stand von SAP in Halle 4, Stand C04 prasentiert sich IBM als
einer der strategischen Partner, der Unternehmen umfassend unterstitzt - von der Hardware und Software tber den Lizenzvertrieb und die Finanzierung,
bis hin zum Service. Showcases zu aktuellen Themen - etwa Bestandsoptimierung in Filialen, Kundenloyalitat oder Sicherheit in Stéadten - untermauern
diese Expertise. Weitere Highlights der Zusammenarbeit gibt es auf dem IBM Stand in Halle 2 zu sehen.<br />Im Zeichen intelligenter Interaktionen
zwischen Kunden und Unternehmen stehen die Demopunkte, die IBM und SAP gemeinsam auf dem SAP und dem IBM Stand préasentieren: Mobile
Ldsungen auf Basis von SAP-Software sowie IBM Beratung und Technologie gestalten die Kundenkommunikation attraktiver und erhéhen zugleich die
Effizienz der Vertriebsmannschaft. Neue IBM Cloud-Ldsungen tragen zur Flexibilitat und Qualitat der SAP-Anwendungen bei. AuRerdem kdnnen sich die
Messebesucher von dem Leistungsvermdgen des In-Memory-Computing auf Basis der Technologieplattform SAP HANA und IBM Unterstiitzung
Uberzeugen. Hierzu zeigt IBM Beispiele zu Themen wie Bestandsmanagement, Kundenloyalitét oder die Sicherheit in Stadten.<br
/>Filialbestandsoptimierung mit SAP HANA<br />Die CeBIT-Besucher erfahren bei IBM im SAP-HANA-Showroom auf dem SAP-Stand, wie es
Handelsunternehmen mit den Analysemdoglichkeiten von SAP HANA gelingt, Warenbestande am Saisonende vollstéandig zu verkaufen. Zudem kénnen
die Unternehmen mithilfe von SAP HANA Abschreibungen gering halten und Cross-Selling-Effekte bestmdglich ausschopfen. SAP HANA macht es
madglich, Abverkaufsdaten unter Beriicksichtigung verschiedenster Optimierungsparameter in Echtzeit zu verarbeiten. Um das zu erreichen, integrierte
das IBM-Team die IBM Ldsung in die Standardlésung SAP for Retail. Auch unterstitzt die Lésung Predictive-Analytics mit SAP HANA.<br />Der Vorteil
der Technologie lasst sich auch in Zahlen ausdriicken, wie die Kalkulation eines Fashion-Retailers zeigt. Ausgehend von einer durchschnittlichen
Abschriftenquote von 18 Prozent und einem Umsatz von zwei Milliarden Euro pro Jahr, kann der Handler selbst bei einer zuriickhaltenden Verringerung
der Abschriften um ein Prozent auf die Halfte der umgesetzten Artikel ein Gewinn von 1,8 Millionen Euro zusatzlich erwirtschaften.<br />Kundenloyalitat
steigern<br />Ganz im Zeichen intelligenter Interaktionen zwischen Kunden und Unternehmen stehen die mobilen Lésungen, die IBM auf dem SAP-Stand
prasentiert. Eine Loyalty-Management-Ldsung von IBM auf Basis von SAP-Technologie verschafft Unternehmen prézises Wissen tber seine Kunden und
ermdglicht so den Aufbau erfolgreicher Kundenbeziehungen. Die Losung fiir mobile Endanwender fihrt hierzu innovative Technologien von IBM und SAP
zusammen. IBM Loyalty Management wird Uber die Cloud bereitgestellt und basiert auf der Anwendung SAP Customer Relationship Management, der
Plattform SAP HANA, der SAP Mobile Platform sowie der leistungsstarken IBM RESEARCH Analytics Engine WATSON.<br />Mithilfe der
Loyalty-Management-Lésung erlangen die Nutzer ein prazises Verstandnis ihrer Kunden, anhand individueller Merkmale oder aufgeschlisselt nach
Segmenten. Unternehmen kénnen so erfolgreich Kundenbeziehungen aufbauen oder starken und sich entscheidende Vorteile im Wettbewerb
verschaffen.<br />Mehr Sicherheit in Stadten<br />Auf3erdem zeigt IBM auf dem SAP-Stand anhand des mobilen Anwendungsszenarios "Safer Cities",
wie sich Birger sicherer in stéadtischen Bereichen bewegen kénnen. Eine integrierte Front-End-Anwendung greift hierzu auf SAP HANA, PAL-Libraries
und Predictive Analytics zu und tberzeugt durch hohe Benutzerfreundlichkeit und interaktive Bedienung.<br />Neben speziellen Industrie- und
Sektor-spezifischen Losungen rundet IBM als Total Solution Provider zudem sein Portfolio mit einer Reihe von branchenunabhéangigen Angeboten fur
SAP HANA ab. Dazu zahlen:<br />IBM als zertifizierter Anbieter von SAP HANA Enterprise Cloud Hosting-Services fur bessere Performance im Betrieb:
Eine neue cloudbasierte Lésung von IBM fir SAP HANA basiert auf der bewéhrten IBM SmartCloud fur SAP-Anwendungen. Sie bietet Unternehmen
jeglicher GroRe eine skalierbare, kosteneffiziente und sichere Bereitstellung ihrer SAP-Anwendungen. Mithilfe dieses Services erreichen Unternehmen
mehr Flexibilitat in ihren SAP-Umgebungen. Auf Basis tiefgehender Analysen aus Marketing-, Umsatz- oder Lieferkettendaten kénnen sie zudem
schnellere Entscheidungen treffen, ihre Agilitat steigern und Kosten senken.<br />IBM Appliance-Lésung fur SAP HANA - Architektur und
Betriebskonzepte fur SAP-Kunden: Mit der IBM-SmartCloud-Losung kdnnen Unternehmen SAP HANA aus dem Rechenzentrum von IBM beziehen.
Daneben bietet IBM jedoch auch Infrastrukturlésungen fur SAP HANA. Sie Uberzeugen durch hohe Performance, nahtlose Erweiterbarkeit, grof3e
Zuverlassigkeit sowie Verfugbarkeit und runden so das Gesamtangebot fiir SAP HANA ab.<br />Weitere SAP Highlights bei IBM in Halle 2<br />Am IBM
Hauptstand in Halle 2 bekommt der Messebesucher zudem zahlreiche Infrastruktur-Lésungen fir SAP-Anwendungen zu sehen. So kann er sich
beispielsweise von den Stéarken der IBM Power Systeme fiir den Betrieb von SAP-Umgebung Giberzeugen. Au3erdem erfahrt er, wie Unternehmen durch
DB2 BLU und Flash-Systeme sowie der Integration der Smart-Cloud-Entry-Software in SAP NetWeaver Landscape Virtualization Management die
Performance ihrer Anwendungen steigern kénnen. Die IBM-Appliance-Losung fir SAP HANA bietet eine vollstéandige Architektur sowie Betriebskonzepte
fur SAP-Kunden.<br />Weitere Informationen uber die IBM SAP Alliance finden Sie unter:<br />  http://www.ibm.com/solutions/sap/us/en/  <br /><br
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IBM gehdrt mit einem Umsatz von 95,8 Milliarden US-Dollar im Jahr 2009 zu den weltweit gréBten Anbietern im Bereich Informationstechnologie
(Hardware, Software und Services) und B2B-Lésungen. Das Unternehmen beschaftigt derzeit 399.400 Mitarbeiter und ist in Giber 170 Landern aktiv.Die
IBM in Deutschland mit Hauptsitz bei Stuttgart ist die grof3te Landergesellschaft in Europa.Mehr Informationen tiber IBM unter: ibm.
com/de/ibm/unternehmen/index.htmlIBM ist heute das einzige Unternehmen in der IT-Branche, das seinen Kunden die komplette Produktpalette an
fortschrittlicher Informationstechnologie anbietet: Von der Hardware, Software tber Dienstleistungen und komplexen Anwendungslésungen bis hin zu
Outsourcingprojekten und Weiterbildungsangeboten.



