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Wirtschaftsinformationsdienst map-report veréffentlicht neue Analyse der deutschen Lebensversicherer

Wirtschaftsinformationsdienst map-report veroffentlicht neue Analyse der deutschen Lebensversicherer<br /> Die Debeka ist der "erfolgreiche
Seriensieger" Versicherungsexperte kritisiert NiedrigzinspolitikDie Debeka liegt im Vergleich der deutschen Lebensversicherer unveréandert an der
Spitze und behauptet sich als "erfolgreicher Seriensieger". Zu diesem Ergebnis kommt jetzt eine neue Analyse des renommierten
Wirtschaftsinformationsdienstes map-report. In dem seit 21 Jahren durchgefiihrten Rating gehort das Unternehmen von Anfang an zur Spitzengruppe der
Lebensversicherungsbranche und liegt bereits seit 15 Jahren ununterbrochen auf Platz eins. Auch im neuesten Test wurden der Debeka "langjahrig
hervorragende Leistungen” bescheinigt. Bei der Analyse des map-report werden Kriterien wie die Qualitat der Produkte, die Bilanzzahlen und das
kostenbewusste Verhalten der Versicherungsunternehmen berucksichtigt. Aber auch der Service wurde in das Rating einbezogen und von den Experten
anhand von Beschwerde- und Prozessquoten gepriift.<br />In seiner Analyse nimmt der unabhangige Versicherungsexperte und Chefredakteur des
map-report, Manfred Poweleit, auch Stellung zur aktuellen Situation der deutschen Lebensversicherung und kritisiert die Niedrigzinspolitik zu Lasten der
Versicherten: "Das Lebensversicherungsrating bewertet die Qualitédtsunterschiede der Lebensversicherer untereinander, kann aber tber die
Vorteilhaftigkeit des Produkts naturgemaf’ wenig sagen. Der Bedarf nach Lebensversicherungen zur privaten Altersvorsorge ist gigantisch, das Vertrauen
der Bundesburger in die Produktgruppe ist nicht zu erschittern. 89 Millionen Vertrage haben die Bundesburger bei den Assekuranzen, sechs Millionen
Vertrage wurden allein 2012 neu verkauft. Allerdings leidet die Vorsorge unter der wenig sinnhaften Niedrigzins- und Geldmengenpolitik, von der
Uberwiegend das Investmentbanking und hochverschuldete Staaten profitieren. Hatten wir heute noch den Durchschnittszins der vergangenen 60 Jahre,
die Lebensversicherer hatten ihren Kunden 215,52 Milliarden Euro mehr an Uberschiissen gutschreiben kénnen. Doch irgendwann werden sich auch die
Versicherten gegen diese Form der Enteignung zur Wehr setzen mussen."<br /><br />Ansprechpartner fur die Presse:<br />Dr. Gerd Benner<br />Leiter
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Die Debeka gehort mit ihrem vielfaltigen Versicherungs- und Finanzdienstleistungsangebot zu denTop-Ten der Versicherungs- und Bausparbranche. Sie
wurde im Jahre 1905 gegriindet und zahlt heute zu den erfolgreichsten Gruppen ihrer Art in Deutschland. Die Unternehmensgruppe besteht aus
folgenden Unternehmen: Krankenversicherungsverein auf Gegenseitigkeit Lebensversicherungsverein auf Gegenseitigkeit Allgemeine Versicherung
Aktiengesellschaft Bausparkasse Aktiengesellschaft Pensionskasse Aktiengesellschaft prorente-Debeka Pensions-Management GmbHDie beiden
groften Unternehmen der Gruppe, die Kranken- und Lebensversicherung, werden in der Rechtsform des Versicherungsvereins auf Gegenseitigkeit
gefuihrt.Worin liegen die Besonderheiten und Vorteile des Versicherungsvereins auf Gegenseitigkeit?Die Zugehdrigkeit zu einem Verein kann nur durch
Mitgliedschaft begriindet werden, so auch beim Versicherungsverein. Die Mitgliedschaft erfolgt automatisch mit Beginn des Versicherungsverhaltnisses.
Das Unternehmensziel, ihren Mitgliedern fiir die eingezahlten Beitrdge ein HochstmaR an Leistungen zur Verfiigung zu stellen, bildet die Grundlage fir
alle Entscheidungen der Gruppe. Erzielte Uberschisse flieRen grundsétzlich den Mitgliedern zu. Dementsprechend bilden niedrige Kosten - zum Beispiel
fur die Verwaltung - und eine erfolgreiche Geldanlagepolitik die Grundlage fir ein hervorragendes Preis-Leistungs-Verhdltnis aller Debeka-Produkte, das
von unabhangigen Wirtschaftsmagazinen und Verbraucherzeitschriften immer wieder bestatigt wird.Vorteile auch bei den Aktiengesellschaften der
Debeka-Gruppe?Durchbrochen scheint dieses Prinzip durch die weiteren Unternehmen Debeka Bausparkasse, Debeka Allgemeine Versicherung und
Debeka Pensionskasse, die als Aktiengesellschaft gegriindet wurden. Doch auch diese Unternehmen, deren Grundkapital ausschlief3lich von der Debeka
Krankenversicherung und der Debeka Lebensversicherung gehalten wird, werden nach dem gleichen Prinzip gefiihrt. Sie sind ebenfalls auf das Ziel
ausgerichtet, dauerhaft preisgiinstige Leistungen zu bieten.Service wird bei uns gro3 geschriebenDie Leistungsfahigkeit eines Versicherers zeigt sich
nicht nur in der Gro3e des Unternehmens oder der Qualitét seiner Produkte. Ebenso wichtig ist ein optimaler Service. Fir eine gute Betreuung der
Mitglieder und Interessenten ist die raumliche Nahe entscheidend. Daher wird das Servicenetz der Debeka standig ausgebaut.Heute ist die Debeka
bundesweit an mehr als 1.200 Orten vertreten.
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