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Microsoft-Partner, die auf Cloud Computing setzen, erzielen fast den doppelten Gewinn<br />Analyse des Marktforschungsinstituts IDC zeigt:
Cloud-L6sungen bieten besonders gute Geschaftsmdoglichkeiten - beste Chancen fur Partner mit Hybrid Cloud-Angeboten in Kombination mit Kompetenz
fur on-Premise-Lésungen<br /><br />Houston / UnterschleiBheim, 09. Juli 2013. Partnerunternehmen, die mehr als 50 Prozent ihres Umsatzes durch
Cloud-basierte Losungen generieren, erzielen deutlich héhere Gewinne, vergrof3ern schneller ihnren Kundenkreis, verzeichnen einen héheren Umsatz je
Mitarbeiter und wachsen insgesamt schneller. Zu diesem Ergebnis kommt IDC in seiner aktuellen Umfrage, die Microsoft in Auftrag gegeben hatte. Diese
wurde jetzt auf der weltweiten Partnerkonferenz von Microsoft vorgestellt.<br />Die IT-Infrastrukturen in Unternehmen sind starken Veranderungen
unterworfen. Unabhéangig von der UnternehmensgréRe, ob Konzern, Mittelstand oder kleines Unternehmen, wird die IT-Infrastruktur zunehmend in die
Cloud verlagert. Diese Beobachtung der Analysten spiegelt sich auch in den Aussagen der Partner wider, die Cloud-basierte Losungen anbieten:
Unternehmen, die mehr als 50 Prozent ihres Umsatz durch Cloud-L&sungen generieren, wachsen doppelt so schnell. Sie konnten neue Kunden ebenfalls
doppelt so schnell gewinnen wie bisher und im Vergleich zu nicht-Cloud-orientierten Partner-Unternehmen mehr als 30 Prozent mehr Umsatz pro
Mitarbeiter erzielen.<br />Cloud-basierte Losungen sind zwar nicht allein fur diese Zahlen ausschlaggebend, aber ein zentrales Kriterium:
Partnerunternehmen, die sich besonders auszeichneten, waren Early Adopter und Visionare und ihren Kollegen damit deutlich voraus. So ist Cloud
Computing zum kritischen Faktor geworden. Um auch langfristig am Markt bestehen zu kénnen und erfolgreich zu sein, miissen Partnerunternehmen
Cloud Services in ihr Portfolio aufnehmen.<br />IDC-Studie belegt: Unternehmen favorisieren Cloud-Lésungen aus einer Hand<br />Und noch ein
weiteres wird durch die IDC-Studie deutlich: Entscheidend bei der Wahl eines Cloud-Anbieters ist fir Unternehmen zum einen dessen Expertise und zum
anderen die Flexibilitat der Cloud-L&sungen, die verschiedene Szenarien ermdglichen. Demnach bevorzugen 63 Prozent der Befragten einen Anbieter,
der alle, und seien es auch sehr unterschiedliche Anforderungen im Unternehmen, abdeckt. 67 Prozent der Studienteilnehmer erwarten ein breit
gefachertes Cloud-Angebot aus einer Hand. Und 74 Prozent der Befragten mdchten sich auch die Tir zu einer ?on-Premise-Ldsung offen halten, so dass
sie jederzeit die Cloud-basierte Losung auch wieder in eine lokale Lésung uberfiihren kénnen. Optimal sind somit diejenigen aufgestellt, die sémtliche
Szenarien bedienen kénnen: Public Cloud, Private Cloud, Hybrid Cloud und auch die Kombination mit on-Premise-Ldsungen.<br />"Bei der Umfrage von
IDC lasst sich in ein klarer Trend erkennen: Unternehmen bevorzugen End-to-End-IT-L6sungen und zwar aus einer Hand und von einem Partner, mit
dem sie bereits eine gute und vertrauensvolle Zusammenarbeit verbindet. Mit Office 365, das sich inzwischen auf ca. eine Milliarde US-Dollar Umsatz
belauft, und mehr als 250 000 Windows-Azure-Kunden, zu denen wochentlich mehrere 1000 Anwender hinzukommen, sind unsere Partner in der Lage,
genau diese Marktanforderungen zu adressieren, sagt Jon Roskill, Corporate Vice Prasident, Worldwide Partner Group, Microsoft Corp. "Die
IDC-Umfrage belegt, dass die Partner am erfolgreichsten sind, die einen hybriden Approach von IT ermdglichen. Microsoft ist der einzige Anbieter, der
durch eine vielféltige Produktpalette dieses Konzept unterstitzt und sowohl on-Premise-Lésungen als auch Cloud-basiertes Arbeiten aus Public und
Private Clouds bietet. Mit diesem hybriden Ansatz adressieren wir die Anforderungen am Markt und die unserer Kunden und eroffnen unseren Partnern
so neue Umsatz- und Wachstumschancen.<br />Die ausfihrliche Informationen zur Studie und erganzende Informationen finden Sie unter diesem Link:
<br /> http://www.microsoft.com/en-us/news/download/presskits/partnernetwork/docs/IDCMicrosoftCloudinfoDoc.pdf <br />Microsoft
Deutschland GmbH<br />Die Microsoft Deutschland GmbH ist die 1983 gegriindete Tochtergesellschaft der Microsoft Corporation/Redmond, U.S.A., des
weltweit fihrenden Herstellers von Standardsoftware, Services und Lésungen mit 73,72 Mrd. US-Dollar Umsatz (Geschéftsjahr 2012; 30. Juni 2012). Der
operative Gewinn im Fiskaljahr 2012 betrug 21,76 Mrd. US-Dollar. Neben der Firmenzentrale in Unterschlei3heim bei Miinchen ist die Microsoft
Deutschland GmbH bundesweit mit sechs Regionalbiros vertreten und beschéftigt rund 2.700 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. Im Verbund mit rund 38.
000 Partnerunternehmen betreut sie Firmen aller Branchen und Gro3en. Das Advanced Technology Labs Europe (ATLE) in Aachen hat
Forschungsschwerpunkte in IT-Sicherheit, Datenschutz, Mobilitat, mobile Anwendungen und Web-Services.<br /><br />Ansprechpartner Microsoft<br
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Founded in 1975, Microsoft (Nasdaq "MSFT") is the worldwide leader in software, services and solutions that help people and businesses realize their full
potential. MS-DOS, Windows, Windows 3.0, Windows 95, Windows 98, .NET, Office XP, Windows XP and Windows Server are registered trademarks of
Microsoft Corporation.
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