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Treuepflichten im Verhéltnis zwischen Unternehmer und Handelsvertreter

GRP Rainer Rechtsanwaélte Steuerberater, Koln, Berlin, Bonn, Disseldorf, Essen, Frankfurt, Hamburg, Hannover, Miinchen, Stuttgart, Bremen und
Nurnberg www.grprainer.com fuhren aus: Nach dem Urteil des Oberlandesgerichts (OLG) Dusseldorf (Urteil vom 14.09.2012, Az.: I-16 U 77/11) sollen die
Grundsatze zu den Treuepflichten aus dem Verhéltnis zwischen einem Unternehmer und einem Vertragshéndler auch auf das Verhéltnis zwischen einem
Unternehmer und einem Handelsvertreter anwendbar sein. Dies konne jedoch nur unter angemessener Beriicksichtigung der bestehenden Unterschiede
der Rechtsbeziehungen erfolgen.

Den Unternehmer soll die Pflicht zur Unterstiitzung und Ricksichtnahme gegeniiber seinem Handelsvertreter treffen. Wie weit die Grenzen einer
Treuepflicht hier gehen, soll fir den Einzelfall im Wege der Auslegung des Vertragsinhaltes ermittelt werden.

Die Frage, ob der Unternehmer einen weiteren Vertriebspartner im Gebiet seines Vertragspartners einsetzen kdnne ohne gegen eine Treuepflicht zu
versto3en, musse anhand einer Vielzahl von Kriterien abgewogen werden. Dabei musse bei der Beurteilung und Gewichtung der Kriterien allerdings
grundsatzlich das unternehmerische Ermessen vorbehalten bleiben.

Das Vertriebsrecht beinhaltet eine Fille von Regelungen, die der Absatzmittlung von Waren und Dienstleistungen dienen. Absatzmittlung findet vor allem
zwischen Unternehmer und Handelsvertreter sowie Vertragshandler, aber auch zwischen Franchisegeber und Franchisenehmer statt.

Um das Vertriebsrecht in seiner ganzen Fillle zu erfassen, missen diverse Rechtsnormen in den Blick genommen werden. So finden sich Regelungen
um das Recht der Absatzmittlung nicht nur im Burgerlichen Gesetzbuch (BGB) und Handelsgesetzbuch (HGB). Vielmehr sind bspw. auch die
diesbeziglichen Vorschriften des Wettbewerbsrechts, Kartellrechts und internationalen Rechts zu bericksichtigen. AuRerdem kdnnen sich aus den
Vertragsbeziehungen Loyalitats- und Treuepflichten der Vertragspartner ergeben. Um dem wirklich gerecht zu werden, ist in den meisten Fallen ein im
Vertriebsrecht versierter Rechtsanwalt nétig.

Dieser kann die Erstellung von Handelsvertreter- und Vertragshandlervertragen, allgemeinen Geschéftsbedingungen und Franchise-Vertragen
Ubernehmen, sowie die wettbewerbsrechtlichen und lizenzvertraglichen Aspekte der jeweiligen Vertriebsbeziehungen tGberpriifen. AuBerdem hilft ein im
Vertriebsrecht versierter Rechtsanwalt dabei Probleme in bereits bestehenden Geschéftsbeziehungen zu l6sen.

http://www.grprainer.com/Vertriebsrecht.html
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GRP Rainer Rechtsanwélte Steuerberater www.grprainer.com ist eine Uberregionale, wirtschaftsrechtlich ausgerichtete Sozietat. An den Standorten Kéln,
Berlin, Bonn, Dusseldorf, Frankfurt, Hamburg, Miinchen, Essen, Bremen, Nirnberg, Hannover Stuttgart beréat die Kanzlei im Kapitalmarktrecht, Bankrecht
und Gesellschaftsrecht. Zu den Mandanten gehéren Unternehmen aus Industrie und Wirtschaft, Verbénde, Freiberufler und Privatpersonen.
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