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CRM-Special: Vorteile variabler Vergutung nutzen
Neue Fachartikel, Anwendungsbeispiele und Produkte fir das Kundenmanagement im Mittelstand

Die neue Sonderausgabe "CRM-Special" bietet interessierten Lesern in Fachartikeln sowie neuen Case-Studies, Anbieter- und Produktbeschreibungen
hilfreiche Informationen rund um das Thema CRM-Software und Kundenmanagement im Mittelstand:

"Vorteile variabler Vergltung und Zielvereinbarungen" - Leistungsbezogene Verglitung beteiligt die Mitarbeiter entsprechend ihrer Leistung am Erfolg
ihres Unternehmens. Gehaltsvereinbarungen kombiniert mit Erfolgspramien oder Zielvereinbarungen, verbinden die Grundsicherheit eines Gehalts mit
einem Anreizsystem fur Leistung. (Lesen Sie mehr...)

Weitere Idee und Denkanséatze zu diesem Thema bieten die Fachautoren in ausfiihrlichen Fachartikel und natirlich jede Menge CRM-Case-Studies. Die
kostenlose Sonderausgabe des b2b core CRM-Specials kann direkt online gelesen werden: http://www.crm-special.info.

Ermoglicht wurde diese Sonderausgabe mit freundlicher Unterstiitzung des CRM-Anbieters "Update Software AG" (http://www.update.com) und den
schweizer CRM-Spezialisten der "Ambit AG" (http://www.ambit.ch) sowie nattrlich den Fachautoren. Die ausfihrlichen Firmenprofile und Referenzen
finden sich ebenfalls im CRM-Special.

Wer nach der Lektire tiefer in die CRM-Recherche einsteigen mochte, der wird direkt auf der bekannten B2B-Case-Study-Plattform http://www.b2b-core.
com mit hunderten Case-Studies und Referenzberichten fundig werden. Hier stehen neben der umfangreichen Verschlagwortung auch detaillierte
Suchfunktionen zu Referenz- und Produktrecherche zur Verfugung.
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Die B2B Core GmbH mit Sitz in Diisseldorf ist Betreiber der Business-Plattform www.b2b-core.com. Die Plattform bietet mittelstandischen Unternehmen
in den Bereichen IT, Consulting und Agenturleistungen ein zentrales Case-Study-Managementsystem, welches die Veréffentlichung, Verwaltung und
Suche von B2B-Referenzen, -Fallstudien und -Anwenderberichten ermdglicht. Das Managementsystem bietet dafir eine Vielzahl effektiver Tools zum
aktiven Referenzmarketing mit Case Studies - von der anbieterneutralen Produkt- und Dienstleistungssuche mit ausgefeilten Recherchetools fur
Interessenten bis hin zu integrierten Marketing- und PR-Tools zur Vereinfachung von Pressearbeit und Online-Marketing fiir Anbieter. Die
Business-Plattform bringt so Anbieter und Interessenten zusammen - Gber Case Studies und Referenzen.
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