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Einige Dienstleister im Markt fir Beratung von Medizinern drangen durch eine falsche Auslegung des Versorgungsstrukturgesetz viele Arzte oftmals
unndtig zu schnellem Handeln. Damit sollen mdglicherweise Beratungsmandate gewonnen werden. Neu ist in diesem Jahr lediglich, dass jede
Ausschreibung fur einen Vertragsarztsitz seitens des Zulassungsausschusses mehr Zeit und Disziplin benétigt. Der Ausschuss sieht fur die
Ausschreibung einen Zeitraum von bis zu neun Monaten vor. Der seit fast 30 Jahren in diesem Bereich tatige René Deutschmann von BfM, Beratung fir
Mediziner in Berlin, rat allerdings seit jeher, dass die Vorbereitung einer Praxisiibergabe zw6lf bis 15 Monate in Anspruch nehmen sollte. Schlief3lich
mochten Praxisinhaber ihr Lebenswerk, Patienten und auch Personal gesichert und geordnet an einen Nachfolger Gbergeben. Fiir den potenziellen
Kéaufer einer Praxis spielen naturlich der Standort und auch die wirtschaftlichen Zahlen der abzugebenden Praxis eine grof3e Rolle. Doch in Berlin haben
Arzte, die ihre Praxis abgeben wollen, gute Karten. Denn hier wird nach wie vor jeder Vertragsarztsitz, selbst die in den AuRenbezirk gelegenen, verkauft.
Die teilweise geduRerte Befurchtung, dass die Kassenarztliche Vereinigungen oder Krankenkassen Vertragsarztsitze zuriickkaufen, ist nicht eingetreten.
Politiker aller Couleur sind sich einig, dass aufgrund des bestehenden Arztemangels die beschlossene Zulassungssperre langfristig nicht zu halten sein
wird.

Niederlassungswillige Mediziner zahlen weiterhin hohe Kaufpreise

Fir Mediziner, die ihre Praxis abgeben wollen, sind die Zeiten daher weiterhin gut. Denn niederlassungswillige Mediziner sind bereit fir Praxen mit
entsprechenden Patientenstamm hohe Preise zu zahlen. Auch die derzeitige Steuerrechtsprechung ist glinstig. "Gekaufte Praxen sind aktuell Uber drei
Jahre abschreibbar”, erlautert René Deutschmann von BfM, Beratung fur Mediziner . Medizinische Versorgungszentren wurden von einigen im
Gesundheitsmarkt auch als mégliches "Schreckgepenst" fiir niedergelassene Arzte tituliert. Auch diese Befiirchtung hat sich als falsch erwiesen. Denn
viele dieser Zentren verlieren aufgrund wirtschaftlicher Fehler an Bedeutung und immer weniger Krankenhaus-Manager sind motiviert, sogenannte
Krankenhaus-MVZ zu griinden oder auszubauen.

Alles rund um Praxeniibergaben und weitere wertvolle Informationen fiir niedergelassene Arzte oder solche, die es werden wollen, finden Sie auf der neu
gestalteten Internetseite von Beratung fir Mediziner.
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Die BfM (Beratung fiir Mediziner) sieht es als ihre Aufgabe, Arzt- und Zahnarzt-Unternehmer-Talente zu finden und diese dann erfolgreich zu machen. Mit
diesem Konzept ist die Beratung fiir Mediziner Marktfuhrer in Berlin geworden und steht ihren Kunden in allen Fragen zur Selbstandigkeit und
Neugrundung einer Praxis sowie der nachhaltigen Sicherung deren wirtschaftlichen Erfolges zur Seite:

* Versicherungskonzeption

* Finanzierungsvermittiung

* Praxismarketing

* Investitionsberatung

* Praxiswertermittlung

* Vertragsabwicklung

* Medizinische Versorgungszentrum
* Kooperationen

* Konzeptberatung
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