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UC-Strategie-Tage

UC-Strategie-Tage <br /><br />C4B prasentiert Systemintegratoren Erfolgsstrategien zur Vermarktung von Unified Communications <br>
Collaboration-Lésungen<br />Germering, 23. April 2013 - Unter dem Motto "Erfolgsstrategien fur Kommunikationshelden" startet der Miinchner
Telekommunikationsspezialist C4B Com For Business mit seinen UC-Strategie-Tagen eine neue Veranstaltungsreihe rund um das Thema Unified
Communications und Collaboration. Die von Mai bis Oktober 2013 an unterschiedlichen Standorten in Deutschland stattfindenden UC-Strategie-Tage von
C4B richten sich an ITK-Systemintegratoren und bieten in vielen Fachvortragen praxisnahe Beispiele zum Einsatz von UC-Ldsungen. <br />"Unified
Communications <br> Collaboration ist eines der wichtigsten Themen der Branche. Fiir Systemintegratoren ist daher die Wabhl der richtigen UC-L&sung
von entscheidender Bedeutung fiir ihren Unternehmenserfolg. Auf den UC-Strategie-Tagen erfahren die Teilnehmer, was UC-L&sungen heute leisten
mussen und warum diese eine tragende Rolle in ihrer Geschéaftsstrategie einnehmen sollten. Weiterhin wird auf den Veranstaltungen erlautert, warum
sich die Investition in UC-L6sungen fiir Kunden auszahlt und vor allem, wie sich diese Lésungen am besten vermarkten lassen.", so Marko Gatzemeier,
Leiter Marketing bei C4B. <br />Abgerundet werden die Vortrage durch Beispiele aus der Praxis, die erlautern warum Unternehmen sich fur
UC-L6sungen entscheiden und wie sich der Einsatz bezahlt macht. Zudem bieten die Veranstaltungen viel Raum fir Gedankenaustausch und
Networking.<br />Die UC Strategie-Tage von C4B finden in folgenden Stéadten statt:<br />?Munchen, 15. Mai 2013<br />?Berlin; 12. Juni 2013<br
/>?Stuttgart, 8. Juli 2013<br />?Frankfurt a. M., 29. August 2013<br />?Hamburg, 19. September 2013<br />?Dortmund, 10. Oktober 2013.<br />Weitere
Informationen sowie das Anmeldeformular sind erhéltlich unter:<br /> http://www.c4b.de/strategie <br />Uber C4B Com For Business AG<br />Die C4B
Com For Business AG ist - mit mehr als einer Million installierter Lizenzen - einer der fihrenden Hersteller von CTI- und
Unified-Communications-Software. C4B entwickelt und vermarktet Kommunikationslésungen, die unter dem Markennamen XPhone in Unternehmen aller
GroRRen und Branchen eingesetzt werden. Mit Diensten wie Sprache, Fax, CTI, Presence, Desktop Sharing und Instant Messaging sowie Losungen fir
mobile Mitarbeiter verbessert Software von C4B die Interaktion von Unternehmen mit ihren Kunden nachhaltig und sorgt auch unternehmensintern fir
effiziente Kommunikationsprozesse. Der Vertrieb der Lésungen erfolgt Uber ein umfassendes Netz qualifizierter Partner, darunter auch namhafte
Hersteller wie Siemens, Deutsche Telekom und Swisscom. <br />Mehr tber C4B erfahren Sie unter www.c4b.de .<br /><br />Herstellerkontakt:<br
/>C4B Com For Business AG<br />Marko Gatzemeier<br />Director Marketing<br />Gabriele-Munter-Strale 3-5<br />D-82110 Germering <br />Telefon
+49 (89) 84 07 98-194<br />Fax +49 (89) 84 07 98-13194<br />Email: presse@c4b.de<br /> www.c4b.de <br />Presseagentur:<br />PROFIL
MARKETING<br />Public Relations<br />Arno Licht <br />Tel.: 089 - 2424 16-93<br />Email:  a.luecht@profil-marketing.com <br />www.
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Die C4B Com For Business AG wurde im Friihjahr 1999 gegriindet. Kernkompetenz des Unternehmens mit Sitz in Puchheim bei Miinchen ist die
Entwicklung und Realisierung von branchenneutraler Standardsoftware fir Computer Integrated Telephony (CTI). Dabei hat sich C4B zum Ziel gesetzt,
eine Synergie aus modernster Telekommunikations-, Netzwerk- und Datentechnik zu schaffen, die neue Standards in punkto Kundenkommunikation
setzt. Mit mehr als 25.000 Installationen z&hlt C4B heute zu den fuhrenden herstellerunabhéngigen Anbietern von CTI-Lésungen. Der Vertrieb erfolgt
Uber ein deutschlandweites Netz qualifizierter Fachhandler und Distributoren, darunter auch die Marktfiihrer Siemens und Deutsche Telekom. Ein
europaweites Distributions- und Handlernetz ist derzeit im Aufbau.
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