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pantera AG verdreifacht Immobilien-Umsatz in 2011
Premium-Immobilien in Berlin und eigene Projektentwicklungen sind Wachstumstreiber / Bundesweiter Spezialist fur Denkmal-Bauten
/ Weitere Umsatzsteigerung erwartet

(ddp direct) KéIn. Im erst zweiten Jahr des Bestehens hat die Kdlner pantera AG 2011 fur insgesamt 53,5 Millionen Euro Immobilien an Selbstnutzer und
Kapitalanleger verkauft. Das bedeutet mehr als eine Verdreifachung des Umsatzes gegeniiber 2010 mit 16,8 Millionen Euro. Wir freuen uns Uber diese
Zahlen als Beleg fiur den Erfolg unseres Konzeptes, erklart Michael Ries. Er griindete Ende 2009 zusammen mit seinem Vorstandskollegen Thomas
Becker das Unternehmen. Die pantera AG bietet Immobilien in vier Segmenten an: Grof3ter Bereich ist die Produktlinie "Classic’, die fur Bauten unter
Denkmalschutz oder in Sanierungsgebieten steht. Daneben gibt es die Produktlinien "Design-", "Premium-"und “Rendite’- Immobilien. Bei den
Standorten konzentriert sich die pantera AG auf Ballungsraume in Westdeutschland sowie Berlin. Michael Ries: Damit sind im Angebot der pantera AG
bundesweit erfolgversprechende Objekte fiir unterschiedliche Nutzungsméglichkeiten und Kaufertypen, sowohl fiir Kapitalanleger als auch Eigennutzer.

Schwerpunkt der pantera-Vertriebsaktivitaten war 2011 Berlin. Alle vier Bereiche unserer Produktpalette konnten wir 2011 dort anbieten, freut sich
Michael Ries. So entstand im Westteil der Stadt nahe zum Kurfirstendamm das Projekt Amisia Finest Living im Premium-Segment der pantera. Am
Prenzlauer Berg konnte die pantera AG hingegen 40 Wohnungen in einem historischen Objekt anbieten, das einst als Pferdekutschen-Manufaktur
diente. Und mit der Spreegold-Immobilie auf der Halbinsel Stralau war auch eine der begehrten Lagen direkt am Wasser im Angebot der pantera AG.
Ries: So unterschiedlich diese Projekte sind alle erzielten héchste Nachfrage und erfreuten sich eines schnellen Abverkaufs.

2011 hat die pantera AG auch die erste eigene Projektentwicklung auf den Markt gebracht: Die unter Denkmalschutz stehenden Neuen Hofgérten in
Ludwigshafen am Rhein sind ein zu revitalisierendes Wohnensemble nahe dem Stadtzentrum. Obwohl der Vertrieb erst im November 2011 begann,
konnten zwischenzeitlich von den insgesamt 254 Wohnungen bereits 190 Einheiten fur 2200 bis 2790 Euro pro Quadratmeter an Selbstnutzer und
Kapitalanleger verauf3ert werden. Damit wurden die urspriinglichen Planungen deutlich Ubertroffen, erlautert Ries: Aus diesem Grunde sollen neben dem
erfolgreichen Drittvertrieb zukinftig eigene Projektentwicklungen forciert werden.

Michael Ries und Thomas Becker waren schon tber Jahrzehnte in leitender Stellung bei fihrenden Immobilienunternehmen tétig. Dabei haben sie sich
eine einzigartige Plattform unabhéngiger Vertriebe aufgebaut , zu der beispielsweise Anlage-/Vermdgensberater, Finanzdienstleister und Banken
gehoren. Auf diese Weise werden die Produkte bundesweit angeboten.

2012 will die pantera AG das Vertriebsvolumen weiter steigern. Michael Ries erwartet mehr als 60 Millionen Euro Umsatz. Insgesamt hat die pantera AG
in diesem Jahr Immobilien im Wert von tiber 100 Millionen Euro im Angebot. Dazu gehort unter anderem auch eine Immobilie in zentraler Lage Berlins mit
Uber 350 Wohnungen. Die vertraglichen Vereinbarungen zu mehreren weiteren Projekten in westdeutschen Ballungszentren stehen zudem kurz vor dem

Abschluss. Denkmalschutz-lmmobilien, die aufgrund der langjéhrigen Erfahrung in diesem Bereich zum Markenzeichen von Michael Ries und Thomas
Becker wurden, bilden weiterhin einen Angebots-Schwerpunkt.
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=== Entwicklung eines denkmalgeschitzten Objektes in Ludwigshafen (Bild) ===
Bereits mehr als 190 von 254 Wohnungen wurden verkauft
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Die pantera AG mit Hauptsitz in Kéln vermarktet sowohl selbst entwickelte Immobilien als auch Objekte fir andere Bautrager und Initiatoren tber eine
bundesweit einzigartige Vertriebsplattform. Die Marken-Architektur der pantera AG umfasst die vier Bereiche Classic (revitalisierte
Denkmalschutz-Objekte), Design, Premium und Rendite. Zum letzteren Bereich gehoren voll eingerichtete Apartments fir Studenten, Manager oder
Senioren. Damit bietet die pantera AG bundesweit Objekte fur unterschiedliche Nutzungsméglichkeiten. Besonderes Merkmal der pantera AG ist auch
das Angebot von Objekten, die unter Denkmalschutz stehen und/oder als Erbbaurechts-Modell konzipiert sind. Die pantera AG bietet neben Objekten fur
Kapitalanleger und Selbstnutzer auch speziell fir institutionelle Investoren wie Fonds, Pensionskassen oder Versicherungen konzipierte
Development-Projekte. Zudem fungiert die pantera AG als Dienstleister fur Unternehmen oder Banken, die grof3e Immobilienbestande neu strukturieren
und vermarkten wollen. Vorstéande des Unternehmens sind Michael Ries und Thomas Becker.
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