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Leistungsfahig bis ins hohe Alter bleiben
Immunsystempraparate steigern Leistungsfahigkeit

Viele  Jobs fur Ernahrungsberater in Wangen  drehen sich genau um das Thema, Leistungsfahigkeit auch im hohen Alter noch zu erméglichen. Die
Erkenntnis, dass man dieses Ziel auch ohne Uberanstrengungen schaffen kann, gibt einem das Gefiihl von Sicherheit. Ein Unternehmen hat sich genau
auf diese Problematik spezialisiert. Als aufstrebender Marktfiihrer im Vertrieb von hochwertigen Produkten, die die Gesundheit und Fitness des
menschlichen Kérpers unterstitzen, ist dieser Markt auch gerade im Blick auf die Zukunft sehr gefragt. Die Menschen werden alter und wollen langer
leistungsfahig bleiben. In punkto Nachhaltigkeit kann dies nur mit einer sinnvollen Nahrungserganzung erreicht werden. Gleichzeitig helfen bestimmte
Préaparate dabei, wie man das Wohlbefinden steigern kann. Wichtige Zusatzstoffe wie Mineralien und Vitamine sind nur ein Teilgebiet dessen, was man
fur eine umfassende Ernéhrung zusatzlich aufnehmen kann. Neben der Leistungsféhigkeit ist auch ein jugendliches und natirliches Aussehen im Alter
erstrebenswert. Freilich nur so, dass keine nachteiligen Nebenwirkungen auftreten konnen. Die Praparate sind aus diesem Grunde sorgfaltig gepruft und
kénnen auch in Absprache mit einem Arzt eingenommen werden. Vielfaltige Angebote zur Starkung des Immunsystems und zur Erh6hung des
Zellschutzes stehen dem Kunden bereit. Eine grof3ziigige Auswahl erméglicht es auBerdem, vielseitig nach neuen wegen zu suchen, seinen Korper aktiv
zu spuren. Das Wohlbefinden steigern mit der Hinzunahme einer sinnvollen Nahrungserganzung. Die Produkte kdnnen wahrend der Mahlzeiten oder
auch extra gesondert eingenommen werden.
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Vertriebssystem der direkten Kontakte und kurzen Wege.

?Die Firma ist durch ihr Vertriebsnetzwerk aus selbststandigen Distributoren am Herzschlag der Kunden,? beschrieb Professor Dr. h.c. Lothar Spéth ein
entscheidendes Erfolgskonzept von PMInternational und erganzte: ?Das schafft kurze Kommunikationswege und schnelle Reaktionsmoglichkeiten auf
die Bedurfnisse des Marktes.?

Dieses Vertriebssystem verzichtet bewusst auf traditionelle Handelsstrukturen und setzt stattdessen auf den direkten Kontakt mit dem Endkonsumenten.
Dadurch lassen sich Produktvorteile aus erster Hand kommunizieren und es entstehen enge Bindungen zu treuen K&ufern, die von den einmaligen

Produkten von PM-International tberzeugt sind.

Das System wird unterstitzt durch ein Netz aus dezentralen Niederlassungen (DSC), die eine schnelle Belieferung sicherstellen, erganzt
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