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Individuelle L6sungen statt Standardverfahren
WAV Immobilien Reuschenbach entwickelt fur jeden Eigentimer maf3geschneiderte Verkaufsstrategien

Jede Immobilie ist unterschiedlich - und jeder Eigentiimer hat andere Anforderungen an den Verkaufsprozess. Die WAV Immobilien Reuschenbach
GmbH setzt deshalb auf individuelle Beratung statt vorgefertigter Losungen. Mit Standorten in Bornheim, Briihl und Wesseling begleitet das seit 1982
tatige Unternehmen Eigentimer aus der Region K6In/Bonn, dem Rhein-Erft-Kreis und dem Rhein-Sieg-Kreis durch alle Phasen des Immobilienverkaufs -
personlich, kompetent und auf die jeweilige Situation zugeschnitten.

"Kein Verkauf gleicht dem anderen", erklart Geschéftsfihrer René Reuschenbach. "Deshalb nehmen wir uns die Zeit, die Ausgangssituation genau zu
verstehen und gemeinsam mit dem Eigentimer die passende Strategie zu entwickeln." Ob zeitkritischer Verkauf, diskrete Vermarktung oder maximale
Marktprasenz - die Anforderungen kénnen sehr unterschiedlich sein.

Der erste Schritt ist immer ein ausfihrliches Beratungsgesprach. Hier werden nicht nur die Immobilie und ihre Besonderheiten besprochen, sondern auch
die personlichen Ziele und Rahmenbedingungen des Eigentiimers. Steht ein Umzug an? Gibt es zeitliche Vorgaben? Welche Erwartungen bestehen an
den Verkaufsprozess? All diese Faktoren flieBen in die Entwicklung der Verkaufsstrategie ein.

Auf Basis dieser Informationen erstellt WAV Immobilien ein individuelles Vermarktungskonzept. Dies umfasst die fundierte Bewertung der Immobilie unter
Beriicksichtigung aktueller Marktdaten, die Aufbereitung aussagekraftiger Unterlagen sowie die Festlegung der geeigneten Vermarktungskanéle.
"Manche Objekte profitieren von breiter Offentlichkeit, andere werden gezielt im Netzwerk angeboten”, so Reuschenbach.

Wahrend des gesamten Verkaufsprozesses bleiben die Makler von WAV Immobilien eng mit den Eigentimern in Kontakt. RegelmaRige Abstimmungen,
transparente Kommunikation tber Interessentenanfragen und gemeinsame Entscheidungen bei wichtigen Schritten gehdren zum Service. Die
Eigentumer behalten jederzeit die Kontrolle, wahrend die organisatorischen und administrativen Aufgaben vom erfahrenen Team ibernommen werden.

Besonders wichtig ist WAV Immobilien die Qualifizierung der Interessenten. Nicht jeder Besichtigungstermin fihrt zum Ziel - deshalb werden potenzielle
Kéaufer vorab sorgfaltig gepruft. "Wir achten darauf, dass nur ernsthaft interessierte und finanziell geeignete Kéufer zum Zug kommen", betont der
Geschaftsfuhrer. Dies spart Zeit und schont die Nerven der Verkaufer.

Weitere Informationen zu individuellen Verkaufsstrategien und zu den Leistungen der WAV Immobilien Reuschenbach GmbH wie Immobilienmakler
Brihl, Immobilienmakler Erftstadt sowie Immobilie verkaufen Wesseling  erhalten Interessierte auf der Website.
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Die WAV Immobilien Reuschenbach GmbH wurde 1982 gegriindet und hat Niederlassungen in Bornheim, Bruhl und Wesseling. Das Haupttétigkeitsfeld
liegt in dem Verkauf und der Vermietung von Wohnimmobilien und Kapitalanlagen. Das Unternehmen ist Mitglied der Kélner Immobilienbdrse sowie dem
Immobilienverband Deutschland und unterstreicht dadurch seinen hohen Anspruch an Beratungsqualitét und Seriositéat. Dartber hinaus ist
WAV-Geschéftsfiihrer René Reuschenbach auch Regionaldirektor des Bundesverbandes fiir die Immobilienwirtschaft (BVFI) und setzt sich als solcher fir
die Belange der Immobilienwirtschaft ein.
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