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Welche Plattform bringt mehr Sichtbarkeit? Einschatzungen von Max Weiss zu LinkedIn und Instagram
Die Wahl der richtigen Plattform entscheidet Uiber Sichtbarkeit und Reichweite - Max Weiss vergleicht LinkedIn und Instagram im
Hinblick auf Zielgruppe, Content-Strategie und nachhaltige Wirkung.

Sichtbarkeit im digitalen Raum ist kein Zufallsprodukt - sie ist das Ergebnis strategischer Entscheidungen. Die Wabhl der richtigen Plattform ist dabei ein
entscheidender Hebel. Max Weiss analysiert regelmafig die Wirkmechanismen von LinkedIn und Instagram und berét Unternehmen und Personal
Brands bei der gezielten Auswahl. Wahrend Instagram stark visuell geprégt ist und eine hohe Interaktionsrate bietet, setzt LinkedIn auf fachliche Tiefe,
berufliche Netzwerke und Business-Relevanz. Beide Plattformen konnen sichtbar machen - aber auf unterschiedliche Weise. Wer sie sinnvoll nutzt,
entscheidet nicht nach Geschmack, sondern nach Zielgruppe, Thema und strategischem Ziel.

Sichtbarkeit beginnt mit Zielgruppenverstéandnis

Seit Langem kann Max Weiss Erfahrungen damit sammeln, wie stark sich Plattformwahl und Zielgruppe gegenseitig bedingen. Wer sichtbar sein will,
muss wissen, wen er erreichen méchte - und auf welchen Plattformen diese Menschen tatsachlich aktiv sind. Instagram eignet sich vor allem fir
B2C-Marken, Coaches, Kreative oder Produkte mit hoher visueller Anziehungskraft. Zielgruppen erwarten hier emotionale Geschichten, Asthetik und
leichte Zuganglichkeit. LinkedIn hingegen ist optimal fir B2B-Angebote, Fachartikel, Recruiting und Expertenpositionierung. Hier dominieren
Glaubwirdigkeit, Struktur und sachliche Inhalte. Zielgruppenverstandnis bedeutet, nicht nur Alter oder Interessen zu kennen - sondern auch das digitale
Verhalten: Wie konsumiert die Zielgruppe Inhalte? Wo informiert sie sich? Und in welchem Ton spricht sie?

LinkedIn - Sichtbarkeit durch Expertise und Haltung

LinkedIn hat sich in den letzten Jahren zu einer relevanten Plattform flir Positionierung und Sichtbarkeit im professionellen Kontext entwickelt. Wer hier
regelméRig hochwertige Inhalte postet, kann sich gezielt als Fachexperte oder Meinungsfiihrer etablieren.
Besonders gut funktioniert LinkedIn fur:

? Berater und Dienstleister mit erklarungsbedurftigen Angeboten
? Unternehmen im B2B-Umfeld

? Fuhrungskrafte mit Thought-Leadership-Ambitionen

? HR-Teams und Arbeitgebermarken

? Content mit personlicher Note, aber beruflichem Bezug

Teilnehmer, die mit dem Max Weiss Coaching Erfahrungen gesammelt haben, berichten, dass LinkedIn ihnen langfristig Sichtbarkeit in hochwertigen
Zielgruppen verschafft hat - nicht Uber Nacht, aber stetig wachsend durch Relevanz und Diskussionsbereitschaft.

LinkedIn belohnt Inhalte, die zur Interaktion anregen: Fragen, Positionierungen, Erfahrungsberichte oder Lessons Learned.

Instagram - Nahe, Schnelligkeit und Markenbindung

Instagram ist emotional, schnell und ideal fiir eine visuelle Markeninszenierung. Wer Produkte zeigt, Community aufbauen will oder ein Lebensgefuhl
transportiert, findet hier das passende Umfeld. Ob Coaches, Kreativschaffende oder junge Marken - Instagram iberzeugt mit seinen Story-Formaten,
Reels, Karussells und der Mdéglichkeit zur direkten Interaktion. Aber: Der Algorithmus bevorzugt Kontinuitat. Wer langere Pausen macht oder nur selten
reagiert, verliert Sichtbarkeit. Der Grinder vom Max Weiss Coaching weist regelmafig darauf hin, dass Instagram zwar niedrigschwelliger wirkt, aber in
der Umsetzung eine klare Struktur braucht. Nur wer regelméagBig sichtbar ist, echten Mehrwert bietet und Feedback ernst nimmt, wird im Feed bestehen.

Unterschiedliche Starken - keine Konkurrenz

LinkedIn und Instagram lassen sich nicht direkt vergleichen, weil sie unterschiedliche Kommunikationswelten abbilden. LinkedIn basiert auf Fachlichkeit,
Vertrauen und Karriereorientierung - Instagram auf Nahe, Emotion und Storytelling. Wahrend LinkedIn Raum fiir Iangere, reflektierte Inhalte bietet, lebt
Instagram von visueller Kurzweiligkeit. Beide Kanale kénnen Sichtbarkeit erzeugen - aber fiir unterschiedliche Zwecke.

Ads, Reichweite und Zielgenauigkeit im Vergleich

Instagram bietet durch Meta Ads ein sehr prézises Targeting, das besonders im E-Commerce und Lifestyle-Bereich Wirkung zeigt. Sichtbarkeit lasst sich
hier schnell aufbauen - aber sie muss durch gute Creatives und klare Landingpages gestiitzt werden. LinkedIn Ads hingegen sind teurer, aber praziser im
B2B-Kontext. Wer Geschéftsfuhrer, HR-Verantwortliche oder Branchenentscheider erreichen will, findet auf LinkedIn hochqualitative Zielgruppen,
allerdings mit htheren Klickkosten. Teilnehmer, die mit dem Max Weiss Coaching Erfahrungen gemacht haben, berichten, dass sich Ads auf LinkedIn
besonders dann lohnen, wenn das Produkt erklarungsbediirftig ist oder auf Entscheider ausgerichtet ist - wéhrend Instagram besser bei Impulsangeboten
funktioniert.

7 Fragen zur Auswahl der passenden Plattform

. Wer ist die konkrete Zielgruppe?

. Wird eher fachlicher oder emotionaler Content benétigt?

Welche Tonalitat passt zur Marke?

. Wie viel Zeit und Ressourcen stehen fiir Content-Produktion zur Verfiigung?

. Wo ist bereits organische Sichtbarkeit vorhanden?

. Welche Interaktionen sind gewiinscht - Kommentare, Nachrichten, Empfehlungen?
. Wie lassen sich Ergebnisse sinnvoll messen?
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Diese Fragen helfen dabei, eine strategisch fundierte Plattformwahl zu treffen - statt aus Gewohnheit oder Trend heraus zu entscheiden.

Max Weiss Uber den strategischen Plattform-Einsatz

Plattformwahl ist keine einmalige Entscheidung. Weiss empfiehlt, Plattformen regelmafig zu hinterfragen - denn Sichtbarkeit ist dynamisch. Neue
Formate, Zielgruppenverschiebungen oder veranderte Algorithmen erfordern flexible Strategien.

Ein Beispiel: Wer mit Instagram beginnt, um schnell Reichweite aufzubauen, kann spater auf LinkedIn zusétzlich Kompetenztiefe sichtbar machen. Oder
umgekehrt: Wer auf LinkedIn ein berufliches Netzwerk etabliert hat, kann tber Instagram emotionale Nahe schaffen.

Entscheidend ist: Die Inhalte miissen angepasst werden. Was auf LinkedIn funktioniert, wirkt auf Instagram oft zu technisch. Und was auf Instagram
unterhalt, erscheint auf LinkedIn schnell beliebig.

Sichtbarkeit gezielt aufbauen - mit Haltung und Strategie

Reichweite allein ist kein Erfolgskriterium. Sichtbarkeit bedeutet mehr als nur gesehen zu werden - sie heifdt, verstanden zu werden, im Gedéachtnis zu
bleiben und Vertrauen aufzubauen. Das gelingt nur, wenn Plattform, Inhalt und Zielsetzung aufeinander abgestimmt sind. Es reicht nicht, auf mehreren
Kanélen prasent zu sein. Entscheidend ist, dass Inhalte auf die jeweilige Plattform und deren Nutzungslogik angepasst sind. Ein Karussell auf Instagram
funktioniert anders als ein Fachbeitrag auf LinkedIn. Nur wer die Mechanismen kennt und Inhalte strategisch gestaltet, kann die volle Wirkung erzielen.

Auch Haltung spielt eine zentrale Rolle. Sichtbarkeit entsteht, wenn Marken oder Personlichkeiten klar kommunizieren, wofir sie stehen - mit
Wiedererkennbarkeit, Konsistenz und Authentizitét. Gerade in sozialen Netzwerken, wo unzéhlige Botschaften aufeinanderprallen, braucht es einen
klaren Kern, um Relevanz zu erzeugen.

Langfristige Sichtbarkeit entsteht durch Geduld, Wiederholung und Vertrauen. Es braucht mehr als einen viralen Post - es braucht ein System, das

nachhaltige Aufmerksamkeit aufbaut und pflegt. Wer diesen Prozess strategisch steuert und regelmafig evaluiert, wird sichtbarer - in der richtigen
Zielgruppe, mit der richtigen Botschaft, auf der richtigen Plattform. Diesen Ansatz verfolgt auch Max Weiss .
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Max Weil3 ist ein junger Unternehmer, der sich bereits seit seinem 12. Lebensjahr intensiv mit dem Thema Online Marketing und Social Media
beschaftigt. Sein auBergewohnliches Talent und seine Leidenschatft fiir diese Bereiche haben es ihm erméglicht.
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