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All for One und SNP: Kunden setzen bei SAP S/4HANA-Umstieg verstarkt auf Abonnement-Modell Conversion/4
All for One und Partner SNP gewinnen 50. Conversion/4-Kunden -- Das einzigartige SAP S/4HANA-Abonnement-Modell von All for
One setzt sich weiter durch -- All-for-One-Kunden profitieren durch Partnerschaft mit SNP von schneller und sicherer Transformation

Filderstadt | Heidelberg, 29. Marz 2023 - All for One Group SE, fihrender SAP-Partner in Zentraleuropa, freut sich tber den funfzigsten
Conversion/4-Kunden. In Kooperation mit SNP SE, flihrender Anbieter von Software fiir digitale Transformationen, automatisierte Datenmigrationen und
Datenmanagement im SAP-Umfeld, bietet All for One die S/4HANA-Transformation als Service zum Festpreis an. Modell und Technologie iberzeugen
immer mehr Kunden, deren Umstieg auf das zukunftsfahige ERP-System mit den Lésungen wesentlich schneller und sicherer ablauft.

Mittlerweile entscheidet sich jeder zweite All-for-One-Kunde fiir das Abonnement-Modell Conversion/4. Mal3gebliche Kriterien sind Zeit- und
Ressourceneinsparungen sowie eine hohe Sicherheit. Das auf dem Markt einzigartige Angebot besteht aus vier Bausteinen und umfasst die initiale
Migration nach SAP S/4HANA, Infrastruktur & Betrieb, Support & Upgrades sowie Prozessoptimierungen und -transformationen iber die gesamte
Laufzeit. Damit sichert der Ansatz Unternehmen tber die Konversion hinaus Innovationsféhigkeit und nachhaltigen Geschéftserfolg. In sogenannten
Conversion/4-Discovery-Workshops wird die individuelle Roadmap des Kunden im Vorfeld festgelegt. Das bietet Kunden von Anfang an einen sicheren
und transparenten Projektverlauf.

Ein Garant fur die schnelle und sichere Transformation ist die Softwaresuite SNP CrystalBridge®. Die "Data-Excellence-Platform" steht fir eine
hochautomatisierte Datenmigration und eine Transformation im Near-Zero-Downtime-Verfahren, das Unternehmen vor teuren Systemausféllen schitzt.
Ein weiterer Vorteil ist die selektive Datenmigration. Sie Ubernimmt nur die weiterhin benétigten historischen Daten in das neue SAP-System. Der Wegfall
von Daten-Altlasten schafft "saubere" Systeme, was ebenfalls zu ressourcenschonenden Prozessablaufen beitragt.

Gregor Stockler, COO bei SNP, sagt: "Die Reise nach SAP S/4HANA stellt fir viele Kunden einen Kraftakt dar. Mit der Software CrystalBridge bieten wir
diesen Kunden viele Optionen an, die Reise zu erleichtern. Partner wie All for One haben das verstanden. Der fiinfzigste Conversion/4-Kunde zeigt, wie
stark unsere Partnerschaft ist."

Michael Zitz, Co-CEO und Vorstandssprecher bei All for One, erganzt: "Kunden wiinschen sich ein Rundum-Sorglos-Paket fur ihre SAP
S/4HANA-Transformation, das machen 50 gemeinsame Projekte deutlich. Unternehmen brauchen von Anfang an Planungssicherheit und durchgehend
Klarheit Gber das komplexe Projekt. Der gemeinsame Ansatz und das Conversion/4-Abo schaffen zahlreiche Mehrwerte: Hochautomatisierte und
gleichzeitig individuelle, flexible Losungen ermdglichen die SAP-Transformation mit geringem Aufwand und tiberschaubaren Kosten. Besonders wichtig
ist uns, Kunden langfristig bei ihrer digitalen Transformation zu begleiten und sicherzustellen, dass sie auch nach dem Umstieg weiter von Innovationen
profitieren."

Das Conversion/4-Modell stiel3 auch bei SAP auf sehr positive Resonanz und All for One wurde bereits 2021 der globale SAP Pinnacle Award in der
Kategorie "SAP S/4HANA Movement" verliehen. Mit der Auszeichnung wirdigte SAP die Zusammenarbeit mit All for One und das Leistungsangebot, das
Kunden einfach nach S/4 bringt, um das volle Potenzial schnell optimal nutzen zu kénnen.

Uber All for One

Die All for One Group steigert die Wettbewerbsfahigkeit von Unternehmen in einer digitalen Welt. Dafr vereint die Gruppe Strategie- und
Managementberatung, Prozessberatung, Branchen-Expertise und IT-Services (Schwerpunkt-Technologien: SAP, Microsoft, IBM) unter einem Dach. Die
Consulting- und IT-Gruppe begleitet und unterstiitzt mit rund 2.800 Expertinnen und Experten mehr als 3.000 meist mittelstandisch gepréagte Kunden aus
Deutschland, Osterreich, Schweiz und Polen bei der digitalen Unternehmenstransformation. Die All for One Group ist - gemessen an der Zahl der
Wartungskunden - der filhrende SAP-Partner in Zentraleuropa.

Uber SNP
SNP (Ticker: SHF.DE) unterstiitzt Unternehmen weltweit dabei, das volle Potenzial ihrer Daten zu entfalten und ihre ganz individuelle Reise in eine
digitale Zukunft zu gestalten.

Mit der Data Excellence Platform CrystalBridge® und dem BLUEFIELD-Ansatz hat SNP einen umfassenden Branchenstandard geschaffen, um
SAP-Systeme schneller und sicherer zu re-strukturieren, modernisieren und datengetriebene Innovationen in der Cloud zu realisieren.

Weltweit vertrauen rund 2.600 Kunden aller Branchen und GroRen auf SNP, unter ihnen 21 der DAX40 und 95 der Fortune 500. Die SNP-Gruppe
beschaftigt weltweit rund 1.400 Mitarbeitende an tiber 40 Standorten in 15 Landern. Das Unternehmen mit Stammsitz in Heidelberg erzielte im
Geschaftsjahr 2022 einen Umsatz von rund 173 Mio. EUR.

Weitere Informationen unter www.snpgroup.com
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SNP (Ticker: SHF.DE) unterstitzt Unternehmen weltweit dabei, das volle Potenzial ihrer Daten zu entfalten und ihre ganz individuelle Reise in eine
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