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Mehrfamilienhausverkauf strategisch planen
Vor der VerauRRerung ist gegebenenfalls eine Aufteilung in Eigentumswohnungen ratsam

Eigentumer, die ihr Mehrfamilienhaus verkaufen méchten, missen dabei einige Besonderheiten beachten. So sollten sie sich beispielsweise fragen, ob
sie das Mehrfamilienhaus als Gesamtpaket verkaufen oder ob sie es vorab in Eigentumswohnungen aufteilen méchten. Dass Mehraufwand beim
Mehrfamilienhausverkauf sich auszahlen kann, wei3 Farid Sabori. Er ist Leiter Verkauf und Vermietung bei Sabori Immobilien aus Hamburg.

Wer sein Mehrfamilienhaus verkaufen méchten, sollte zunéchst tber die passende Zielgruppe nachdenken. "Ob sich eher eine Privatperson oder eher
ein Investor fir das Mehrfamilienhaus interessiert, hat Auswirkungen auf den gesamten Verkaufsprozess", wei3 Farid Sabori. Denn wahrend
Privatpersonen bei einem Kauf wahrscheinlich am ehesten an ihre Altersvorsorge denken, interessieren sich Investoren besonders fur die Rendite, die
das Mehrfamilienhaus abwirft. Darliber hinaus ist fur sie auch noch von Interesse, wie es vor Ort um die Lage, die Infrastruktur und die Wirtschaft bestellt
ist.

Die erfahrenen Makler von Sabori Immobilien aus Hamburg Gibernehmen vor dem Verkauf gerne eine Zielgruppenanalyse, um das Objekt direkt an den
passenden Interessenten zu vermarkten. AuBerdem wissen sie, ob ein Globalverkauf infrage kommt oder ob es besser ist, das Mehrfamilienhaus vor
dem Verkauf in einzelne Wohnungen aufzuteilen. "Muss der Verkauf schnell iber die Buhne gehen oder wird der Verkaufserlds dringend benétigt, rate
ich unseren Kunden eher zu einem Globalverkauf", erklart Farid Sabori. Die Aufteilung in Eigentumswohnungen erfordere namlich mehr Zeit und
Aufwand, da Unterlagen wie eine Abgeschlossenheitsbescheinigung, eine Teilungserklarung sowie Wohngeldabrechnungen bendtigt werden. "Dafir
lasst sich durch eine vorherige Aufteilung unter Umstanden ein hoherer Verkaufserlos erzielen", weil3 der Leiter Verkauf und Vermietung.

Er und seine Kollegen beraten Eigentiimer gerne uber die fiir sie beste Option. Zudem informieren sie auch tiber Mdglichkeiten wie eine
Nutzungsanderung vom Mehrfamilienhaus zum Wohn- und Geschéftshaus oder die Umnutzung von traditionellen Wohneinheiten in
Wohngemeinschaften.

Erreichbar sind die erfahrenen Immobilienmakler aus Hamburg montags bis donnerstags von 9 bis 18 Uhr sowie freitags von 9 bis 14 Uhr unter der
Rufnummer 040 / 231 662 30 0.

Informationen zu weiteren Themen sowie zu  ein Haus verkaufen Hamburg , Eigenheim verkaufen Hamburg , Grundstuck verkaufen Preis
Hamburg und mehr erhalten Interessierte auf https://www.sabori-immobilien.de/.
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Seit 2008 steht die Sabori Immobilien GmbH aus Hamburg-Wandsbek fiir eine schnelle und vertrauenswiirdige Abwicklung von Projekten im
Immobilienbereich. Mit viel Engagement und gréf3ter Leidenschaft bieten die Immobilienmakler ihren Kunden eine ganzheitliche Beratung sowie eine
individuelle und personliche Betreuung. Die Unternehmensphilosophie ist gepragt von einem hohen Qualitatsanspruch, Diskretion und der Transparenz
Uber die einzelnen Leistungen und Kosten. Dabei hat die Zufriedenheit der Kunden und Partner fur das Team von Sabori Immobilien immer oberste
Prioritat.
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