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Ein Ausblick in die Zukunft der Immobilienmaklerbranche
Der Verkauf von Immobilien wird auch in der Zukunft ein sehr komplexer Themenbereich bleiben.

Der Trend geht zur Region

Im digitalen Zeitalter Gberwiegt bei Maklern der Trend, dass es groe Immobilienbiros im Wettbewerb viel besser schaffen. Sie haben es leichter. Dazu
trégt nicht nur ihre grof3e Reichweite im Netz bei, sondern auch die niedrigeren Gebiihren auf grof3en Immobilienportalen.

Kleine Immobilienmakler befinden sich aus diesem Grund immer mehr auf dem Riickzug, obwohl sie wichtige Vorteile gegeniiber den gro3en
Maklerburos besitzen. Ein wesentliches Plus besteht in ihrer Kenntnis und in ihrem Verstandnis fir die jeweilige Region. Der kleine Makler aus der
Gegend weild um die Vorziige der Region aus eigener Erfahrung. Das ist die beste Grundlage, das Objekt dem potenziellen Kaufer schmackhaft zu
machen. Bei grol3em Immobilienbiros bleiben zudem die ganz personlichen Bedurfnisse der Kunden auf der Strecke. So kdnnte das Immobiliengeschaft
der Zukunft durchaus anonymer, menschenentriickter und unpersonlich werden. Die GrolRkonzerne der Branche besitzen selten die Fahigkeit, die ganz
individuelle Dienstleistung fur jeden Immobilienverkdufer anzubieten. Der Kunde versinkt in der Masse. Das muss jedoch nicht so sein.

Wohnen orientiert sich wieder am Menschen

Jedoch handelt es sich bei der Wohnsituation eines Menschen um eine ganz persénlich und ganz und gar nicht massenkonforme Angelegenheit. Gerade
aus diesem Grund versteht sich die City Immobilienmakler GmbH als Partner kleiner Maklerbiiros. Sie mochte ein groRes Netzwerk fur persénliche
Makler in den Regionen schaffen. Bei der City Immobilienmakler GmbH ist der Makler keine "Nummer", er bekommt die individuelle und persoénliche
Betreuung. So kdnnen die zahlreichen Spezialisten vor Ort auch in der Zukunft mit den Konzernen der Immobilienbranche mithalten.

Netzwerk kleiner Maklerburos

Damit diese Sache sichergestellt wird, darf kein Makler im System der City Immobilienmakler GmbH tber mehr als zehn Mitarbeiter verfugen. Das Ziel ist,
Makler und Immobilienkunden zufrieden zu stellen. Jeder Makler kann an Schulungen und am Rechtsunterricht teilnehmen. Um im Netzwerk integriert zu
bleiben, verpflichtet die City Immobilienmakler GmbH zu zwei Wochenendschulungen pro Jahr. So befinden sie sich stets auf dem neuesten Stand,
wissen Uber aktuelle Trend Bescheid und sind tber die rechtlichen Neuerungen informiert.

Die Zukunft der Immobilienbranche liegt nicht so sehr im Bereich der Masse, sondern im Eingehen auf den Menschen. Immobilie bedeutet Leben, denn
Wohnen stellt eine Grundvoraussetzung des Lebens dar.
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City Immobilienmakler ist auf den Verkauf und die Vermietung in Hannover von Wohnimmobilien spezialisiert. Dabei konzentrieren wir uns auf Hauser
und Wohnungen im Stadtgebiet von Hannover. Neben der sorgenfreien Immobilienvermittiung kiimmern wir uns um alle Belange fiir eine erfolgreiche
Vermarktung Ihrer Immobilie. Unter einer sorgenfreien Vermittlung von Immobilien verstehen wir die Ubernahme des gesamten Vermittlungsprozesses
von der ersten Analyse Ihrer Immobilie tiber Vorbereitungen zur Vermarktung bis zur Vertragsunterzeichnung und Ubergabe der Immobilie. So kénnen
Sie sich als Eigentumer einfach sicher fiihlen und brauchen nur noch den Eingang des Geldes auf lhrem Konto zu Gberwachen.
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