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Mit der richtigen Strategie schnell den passenden Kaufer finden
Die Schmitz ImmobilienPartner GmbH entwickelt fiir Eigentiimer ein ganzheitliches Vermarktungskonzept

Wer seine Immobilie verkaufen mochte, sollte diese auch geschickt vermarkten. Denn nur so wird schnell ein passender Kaufer gefunden. Saskia
Schmitz, Geschéftsfuhrerin der Schmitz ImmobilienPartner GmbH, weil3, worauf es dabei ankommt. Sie und ihr Team analysieren vor dem Verkauf nicht
nur die richtige Zielgruppe, sondern auch die richtige Verkaufsstrategie.

Werbung im Internet, Verkaufsschilder oder individuelle Mailings - um auf einen bevorstehenden Immobilienverkauf aufmerksam zu machen, haben
Eigentumer zahlreiche Méglichkeiten. Jedoch bieten sich nicht alle Strategien pauschal fur alle Verkaufe an. Deswegen sollte vor dem Verkauf unter
anderem herausgefunden werden, welche Zielgruppe sich fur die Immobilie interessiert. Darauf weist Saskia Schmitz hin, Geschéaftsfuhrerin der Schmitz
ImmobilienPartner GmbH mit Sitz in Siegburg. "Wéahrend sich ein junges Ehepaar mit Kinderwunsch womdglich fiir ein groRes Haus mit vielen Zimmern
interessiert, benétigt ein alteres Ehepaar sehr wahrscheinlich eher eine barrierefreie Wohnung", weif3 die Immobilienmaklerin aus Erfahrung.

Auch die Informationsbeschaffung der Zielgruppen unterscheidet sich: Wahrend jingere Interessenten eher im Internet nach ihrer Traumimmobilie
suchen, greifen &ltere gerne auch zur Wochenzeitung. "Naturlich kommen aber auch immer wieder Senioren zu uns, die auf unserer Homepage ihre
Traumimmobilie entdeckt haben oder jiingere Leute, die auf ein Verkaufsschild in ihrer Nachbarschaft aufmerksam geworden sind", sagt Saskia Schmitz.

Far Verkaufer lohnt sich die Vermarktung und der Verkauf mit einem erfahrenen Unternehmen haufig sehr, denn so kdnnen sie ihre Immobilie schnell und
zu einem zufriedenstellenden Preis verauf3ern. Da nahezu jede Immobilie einzigartig ist, entwickeln die Maklerinnen der Schmitz ImmobilienPartner
GmbH vor jedem Verkauf ein ganzheitliches Marketingkonzept, um schnell einen passenden Kaufer zu finden.

Neben einer offentlichen Vermarktung ist im Ubrigen auch ein diskreter Verkauf méglich. Dieser kommt besonders fiir Kunden infrage, die mit der
VerauRRerung keine Aufmerksamkeit auf sich ziehen wollen.

Kunden, die im Rhein-Sieg-Kreis ihre Immobilie verauBern méchten und Unterstiitzung bei der Vermarktung sowie beim Verkaufsprozess benétigen,
kénnen sich gerne an die Mitarbeiterinnen der Schmitz ImmobilienPartner GmbH wenden. Diese sind unter der Rufnummer 02241 / 146 7000 zu
erreichen.

Mehr Informationen zum Thema oder auch zu Haus verkaufen Hennef , Haus verkaufen Lohmar , Immobilienmakler Hennef und mehr gibt es
auf https://lwww.schmitz-ip.de/.
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Die Schmitz ImmobilienPartner GmbH ist ein inhabergefiihrtes Unternehmen mit Sitz in Siegburg, das im Jahr 2017 von Saskia Schmitz gegriindet
wurde. Diana Schmitz ist Gesellschafterin des Unternehmens. Das Unternehmen hat sich unter anderem auf den Verkauf und die Vermietung von
Wohnanlagen im Rhein-Sieg-Kreis in Nordrhein-Westfalen spezialisiert - speziell in Siegburg, Lohmar und Hennef. Auch in Spanien sind Saskia und
Diana Schmitz im Immobiliengeschéft aktiv - dort vermitteln sie in Javea an der Costa Blanca mit der Javea Online S.L- CostaBlancaExclusive
Auslandsimmobilien zum Kauf.
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