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Digitale Immobiliensprechstunde fiir Eigentumer, die verkaufen wollen
Immopartner legt viel Wert auf enge Kundenbindung

Mit Corona gehen Veranderungen einher - auch bei Immopartner in Nirnberg. Das Unternehmen bietet deswegen seit Kurzem eine kontaktlose
Sprechstunde an. Eigentiimer, die Uber einen Verkauf nachdenken, kénnen Immopartner-Geschaftsfuhrer Stefan Sagraloff in dieser ihre Fragen rund um
den Verkaufsprozess stellen - Gibers Telefon, ber ihren Laptop/Computer oder tiber ihr Smartphone und sich so kostenlos und unverbindlich von ihm
beraten lassen.

Jeden Montag zwischen 13 und 14 Uhr bietet Stefan Sagraloff Eigentiimern, die ihre Immobilie verkaufen méchten, einen ganz besonderen Service an:
Sie kdnnen ihn in seiner Immobiliensprechstunde beispielsweise danach fragen, wie sie einen angemessenen Preis flr ihre Wohnung, ihr Haus oder ihr
Grundstick erzielen, was sie beim Verkaufsprozess beachten miissen und wann der optimale Verkaufszeitpunkt ist. In der Vergangenheit sind sie dazu
meistens ins Biro an der Farberstra3e 5 (Hefnersplatz) in Nirnberg gekommen.

Das hat sich in Zeiten von Corona geandert - allein schon weil das Verlassen des Hauses in Bayern fur einige Zeit nur dann gestattet war, wenn dazu ein
triftiger Grund vorlag. Das ist jetzt zwar anders. Jedoch melden sich viele Eigentiimer zunéchst dennoch lieber Ubers Telefon bei Immopartner. Das kann
Stefan Sagraloff gut nachvollziehen.

"Auch fur mich steht die Gesundheit meiner Kunden sowie die meiner Mitarbeiter an erster Stelle", erklart Inmopartner-Geschéaftsfihrer Stefan Sagraloff,
"deswegen haben wir uns auch etwas einfallen lassen, um die Kunden sowie uns vor Corona zu schiitzen und trotzdem mdglichst prasent zu sein:
Eigentumer, die an einer Immobiliensprechstunde interessiert sind, kdnnen einfach per Skype mit mir reden oder einen Videoanruf per WhatsApp
tatigen”, sagt der Nurnberger Immobilienmakler, “selbstverstandlich ist aber auch ein ganz normaler Telefonanruf moglich". Weiterer Vorteil: Eigentimer
sparen sich so moglicherweise lange Anfahrtswege.

Haben die Eigentimer die Immobiliensprechstunde wahrgenommen und sich danach fur den Verkauf ihrer Immobilie entschieden, setzen die Mitarbeiter
von Immopartner jetzt noch stéarker als zuvor auf die Erstellung sogenannter 3-D-Touren. Diese ermdglichen es Kaufinteressenten, die Immobilie vorab
digital an ihrem Computer, Laptop oder auf ihrem Smartphone zu besichtigen. Das erspart unnétige Besichtigungstermine und Kontakte vor Ort.

Ist das Kaufinteresse stark, wollen die meisten Kaufinteressenten die Immobilie aber besichtigen. Dann wird eine Immobilienbesichtigung vor Ort
vereinbart - das Immopartner-Team informiert Eigentimer und Kaufinteressenten vorab uber den Ablauf und fiihrt die Besichtigung unter den aktuell
geltenden Hygienemafl3inahmen durch.

Eigentumer, die verkaufen wollen und die Interesse an einer Immobiliensprechstunde montags zwischen 13 und 14 Uhr haben, miissen sich vorher zu
dieser anmelden. Dann erhalten sie einen freien Termin. Anmelden kdnnen Eigentumer sich unter den Rufnummern 0911/47776016 und 0173/6863263
oder per E-Mail uber team@immopartner.de. Selbstversténdlich kdnnen Eigentimer, die ihr (Mehrfamilien-)Haus, ihre Wohnung oder ihr Grundstiick
verkaufen wollen und montags keine Zeit haben, auch einen individuellen Termin vereinbaren. Die Immobiliensprechstunde ist unverbindlich und wird
kostenlos angeboten.

Weitere Informationen zum Thema sowie zu  Wohnung zu vermieten Nurnberg , Verkauf Grundstiick Furth oder Immobiliensachverstandiger
Nirnberg finden Interessierte auf https://www.immopartner.de
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IMMOPARTNER hat sich seit der Grundung im Jahr 2003 als Immobilienmakler in Nurnberg mit Sitz im Herzen der Altstadt bei seinen Kunden und
Geschéaftspartnern einen hervorragenden Ruf erarbeitet. Durch seine kompetente Beratungsleistung und die fundierte Marktkenntnis gehort das
Familienunternehmen, das von Geschaftsfiihrer Stefan Sagraloff geleitet wird, zu den fuhrenden Maklern fiir Wohn- und Gewerbeimmobilien in der
Region Nurnberg, Firth und Erlangen. Bei der Maklertatigkeit legt das junge und dynamische Unternehmen besonderen Wert auf hohes
Sorgfaltsbewusstsein und den regionalen Fokus. Das Leistungsportfolio reicht von der realistischen Marktwertermittlung tber die intensive, personliche
Beratung, die professionelle Vermarktungs- und Vertriebsleistung bis hin zur erfolgreichen Objektlibergabe.
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