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Daran erkennt man einen seriésen Immobilienmakler
Vertrauen und Professionalitat sind Grundlagen einer guten Zusammenarbeit

"Immobilienmakler" darf sich jeder nennen. Doch worauf miissen Kunden achten, die keinem schwarzen Schaf aufsitzen wollen, sondern einen seriésen
Ansprechpartner suchen? Stefan Sagraloff, Geschaftsfuhrer von Immopartner aus Nurnberg, erklart anhand von funf Punkten, woran Kunden einen
seridsen Immobilienmakler erkennen kénnen und was ihn auszeichnet.

Erstens: "Ein seridéser Immobilienmakler dréangt weder Verkaufer noch Kaufinteressenten dazu, voreilig einen Vertrag zu unterzeichnen”, sagt Stefan
Sagraloff. "Naturlich profitieren auch wir als Makler von einem erfolgreich abgeschlossenen Immobiliengeschéft. Aber man sollte den Kundengeniigend
Zeit geben, um die Vor- und Nachteile gegeneinander abzuwéagen, die fir oder gegen einen Verkauf oder Kauf sprechen”, so der
Immopartner-Geschaftsfuhrer. Im Idealfall zeigen Makler den Kunden verschiedene Mdglichkeiten auf, die ihren Bedurfnissen am ehesten entsprechen.
"Wir beraten zum Beispiel altere Menschen zu lhren Optionen im Hinblick auf altersgerechtes Wohnen, wenn sie Gberlegen ihr Haus zu verkaufen, und
ermitteln den Wert der Immobilie, damit sie ihr Budget kalkulieren kénnen. Einen Kaufer klaren wir umfassend dariiber auf, welche Kosten beim Kauf oder
einem moglichen Renovierungs- oder Sanierungsaufwand auf ihn zukommen, damit dieser vor bésen Uberraschungen geschiitzt ist.".

Zweitens: Immobilien kdnnen nur mit einem besonderen Fachwissen zu einem angemessenen Preis verkauft werden. Kunden, die sich deshalb auf die
Suche nach einem Immobilienmakler begeben, sollten jedoch nicht zwangsléaufig davon ausgehen, dass jeder dieses Fachwissen auch hat. "In
Deutschland darf sich leider jeder ?Immobilienmakler? nennen, da die Berufsbezeichnung nicht geschiitzt und nur ein Gewerbeschein fur die Ausiibung
der Berufs notwendig ist", erklart Stefan Sagraloff, "deshalb sollten Kunden nach der Qualifizierung des Maklers fragen. Kann jemand eine Ausbildung als
Immobilienkauffrau oder Immobilienkauffmann nachweisen, ist das in der Regel ein gutes Zeichen". Auch prifen sollten Kunden, ob der Makler aktuelle
Publikationen, wie beispielsweise Immobilienmarktberichte, nachweisen kann oder Mitglied im Immobilienverband Deutschland (IVD) ist.

Drittens: "Einen seriésen Makler erkennt man oft auch schon, wenn man sich auf der Webseite ein bisschen umsieht", sagt Stefan Sagraloff, "dabei sollte
man unter anderem darauf achten, dass die Kontaktmdglichkeiten angegeben sind und dass der Makler auch Uber diese erreichbar ist beziehungsweise

sich in einem angemessenen Zeitraum zuriickmeldet". Auch hilfreich sei es, sich einmal in der Nachbarschaft oder in der Region bei Kunden umzuhéren,
die den entsprechenden Makler schon mit ihren Immobiliengeschéften betraut haben.

Viertens: Seriése Immobilienmakler arbeiten transparent. Das heif3t, dass sie ihren Kunden stets einen aktuellen Stand tber den Verlauf ihres
Immobiliengeschéfts geben kénnen. "Dabei ist es natirlich wichtig, den Kunden ehrlich mitzuteilen, wenn es zu Verzégerungen im Verkaufsprozess
kommt und ihnen den Grund fiir diese zu nennen”, so der Immopartner-Geschaftsfiihrer. Ahnlich wie die Post eine Sendungsverfolgung fir Pakete und
Briefe anbietet, machen viele seridse Makler das auch mit Immobilien: Sie greifen auf Objekttrackig-Tools zuriick, mit denen die Kunden den Status ihres
Immobilienverkaufs nachvollziehen kénnen.

Flnftens: "Ein seridser Makler nimmt sich so viel Zeit wie nétig fiir seine Kunden" - davon ist Stefan Sagraloff fest (iberzeugt. "Massenbesichtigungen, bei
denen es am Ende hé&ufig auf beiden Seiten lange Gesichter gibt, sind eher unvorteilhaft uns sprechen nicht unbedingt fir die Leidenschatft eines
seridsen Unternehmens", so der Nirnberger Immobilienmakler, "weitaus besser und seridser ist es, wenn Interessenten vorab gezielt ausgewéhlt und mit
dem jeweiligen Verkaufer oder Vermieter zusammengebracht werden".

Weitere Informationen zum Thema sowie zu Makler Nurnberg , Immobilienmakler Nirnberg oder Immobilienmakler in Nurnberg finden
Interessierte auf https://www.immopartner.de
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IMMOPARTNER hat sich seit der Griindung im Jahr 2003 als Immobilienmakler in Nirnberg mit Sitz im Herzen der Altstadt bei seinen Kunden und
Geschéaftspartnern einen hervorragenden Ruf erarbeitet. Durch seine kompetente Beratungsleistung und die fundierte Marktkenntnis gehort das
Familienunternehmen, das von Geschaftsfihrer Stefan Sagraloff geleitet wird, zu den filhrenden Maklern fir Wohn- und Gewerbeimmobilien in der
Region Nurnberg, Furth und Erlangen. Bei der Maklertatigkeit legt das junge und dynamische Unternehmen besonderen Wert auf hohes
Sorgfaltsbewusstsein und den regionalen Fokus. Das Leistungsportfolio reicht von der realistischen Marktwertermittlung Gber die intensive, personliche
Beratung, die professionelle Vermarktungs- und Vertriebsleistung bis hin zur erfolgreichen Objektiibergabe.
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