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Professionelle Wertermittlung hilft bei Verkaufspreisfestlegung
Wer sein Haus verkaufen mochte, sollte wissen, wie viel er dafur verlangen kann

Hausverkaufer, die Interessenten einen zu hohen oder zu niedrigen Verkaufspreis nennen, argern sich spater oft. Das weif Sascha Riickert aus
Erfahrung. Der Immobilienmakler und Geschéftsfiihrer von Rickert Immobilien aus Wiesbaden nimmt vor dem Verkauf deshalb eine professionelle
Wertermittlung vor, damit Eigentumer ihr Haus zum bestmdglichen Preis verauf3ern kdnnen.

Wird ein Haus zu einem zu hohen Preis angeboten, bleibt es meist lange auf dem Markt. Denn Kaufinteressenten informieren sich in der Regel Monate
vorab dariiber, was sie fur eine entsprechende Immobilie in der Region zahlen miissen. "Dementsprechend sind sie nicht bereit dazu, dafir noch tiefer in
die Tasche zu greifen", sagt Sascha Ruckert, Geschéftsfiihrer von Rickert Immobilien aus Wiesbaden. Die Folge: Der Hausverkaufer wird sein Haus
nicht los, Interessenten bemerken den Leerstand und der Wert des Hauses sinkt.

"Aber auch Verkaufer, die den Preis zu niedrig angesetzt haben, weil sie nicht wussten, was ihre Immobilie wert ist, &rgern sich, wenn sie spéter erfahren,
dass sie einen viel hoheren Betrag hétten erzielen kénnen”, sagt Sascha Ruickert. Er rat Verkaufern deshalb dazu, eine professionelle Wertermittlung
durchfuhren zu lassen, durch die der optimale Marktpreis definiert wird. Dabei werden verschiedene Kriterien beriicksichtigt, die den Wert des Hauses
bestimmen - zum Beispiel die Lage, das Baujahr und die Bausubstanz.

"Durch die professionelle Wertermittlung sind wir in der Lage, dem Verkaufer einen realistischen Preis fur sein Haus zu nennen. Das tragt auch dazu bei,
dass schnell ein passender Kéaufer gefunden wird", weild Sascha Ruckert. Ist die Wertermittlung erst einmal durchgefihrt worden, helfen die Makler von
Rickert Immobilien den Verk&ufern auch dabei, die richtige Vermarktungsstrategie fir ihr Haus festzulegen - angefangen von individuellen
Werbemaf3inahmen wie professionellen Fotos, Grundrissen und Exposés uber virtuelle 360°-Besichtigungen bis hin zu Home-Staging-MalRnahmen, bei
denen das Haus individuell hergerichtet wird. "Fur diese MaRnahmen mussen Verkaufer zwar etwas investieren. Doch sie fihren letztendlich dazu, dass
sie den bestmdglichen Preis fur ihre Immobilien erzielen", so Sascha Ruickert.

Wer mehr tber die professionelle Wertermittlung oder zum Beispiel zu Wohnung Wiesbaden , Immobilienmakler Mainz , Haus kaufen
Wiesbaden und &hnliches erfahren mdchte, wird auf https://www.rueckert-immobilien.de findig.
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Bereits seit 1996 ist Ruckert Immobilien in der Wiesbadener Stiftstralle anséssig. Neben Besténdigkeit sind Innovationskraft und ein besonders
hochwertiges Marketing wichtige Merkmale der Arbeit, um sich mittels verschiedener Alleinstellungsmerkmale von "Hobbymaklern®, aber auch manchen
professionellen Mitbewerbern abzusetzen. Eigentimern bietet Riickert Immobilien ein strukturiertes und hocheffizientes Konzept, um das bestmdgliche
Ergebnis innerhalb eines tiberschaubaren Zeitraums zu erreichen.
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