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Lyreco Lieferantentag 2019

(Mynewsdesk) Barsinghausen, 28.03.2019: In der einladenden Atmosphare des Gartensaals im Neuen Rathaus Hannover begrii3te Lyreco, fuhrender
Anbieter von Buro- und Arbeitsplatzldsungen, am 27. Mérz 2019 rund 130 Gaste zum 14. Lieferantentag. Die Besucher erhielten exklusive Informationen
tiber die aktuelle Geschéftsentwicklung, tiber die strategische Neuausrichtung des Unternehmens sowie einen Uberblick tiber geplante Projekte und neue
Strukturen. Darlber hinaus wurden zwei Partner fur besondere Kundenorientierung geehrt.

Nach einer BegriiRung durch Marketing Director Martin Bock stellte Marc Gebauer, Geschéaftsfiihrer der Lyreco Deutschland GmbH, zunéchst die neue
Markenpositionierung des Unternehmens vor und erlauterte dem exklusiven Besucherkreis auch die Hintergriinde der Neuausrichtung. ?Als
verantwortungsvoller Partner stehen wir unseren Kunden immer zur Seite, wenn es um die Erleichterung ihres Arbeitslebens geht. Diese, im Zuge der
neuen Positionierung leicht angepasste, Mission unterstreicht unser Ziel, langfristige und nachhaltige Partnerschaften mit unseren Kunden aufzubauen.
Durch die Rekrutierung von entsprechenden Mitarbeitern und den Einsatz innovativer Technologien wollen wir unseren Kunden das beste
Einkaufserlebnis entlang der Customer Journey bieten. Dafirr sind zudem engagierte und verlassliche Partner erforderlich, die uns und die angestrebten
Veranderungen in allen Bereichen stutzen und vorantreiben, um den Bedurfnissen der Kunden weiterhin gerecht werden zu kénnen.?, so Gebauer
wahrend seiner Prasentation.

Als Kopf des neuen Transformation-Teams knipfte Digital Transformation Manager Falko Kohler im Anschluss an den letzten Punkt an und zeigte auf,
wie sich diese Veranderungen kunftig in ganz konkreten Projekten, Tools und einer Erweiterung der Kontaktkanale bei Lyreco wiederspiegeln werden. Mit
direkter Berichtslinie zum Geschéftsfiihrer gestaltet er federfiihrend die Digitale Transformation des Unternehmens mit.

Das Thema Veranderung griff auch Martin Bock im néchsten Prasentationsteil auf, indem er die Neuorganisation im Marketing in Form der neu
umgesetzten Category-Struktur vorstellte. Die Category Manager Michael Mattern (Office) und Martin Jobst (Tech &amp;amp; Print, Industrial) zeigten in
diesem Zusammenhang auf, dass innovative Mitarbeit seitens der Lieferanten zwangslaufig erforderlich ist, um die gewtinschten und benétigten
Verénderungen umsetzen zu kénnen.

Steffen Hochhaus, Supply Chain Director, ging anschlieBend darauf ein, welche zukiinftigen Prozesse und Arbeitsweisen in der Lyreco-Logistik fir
Kunden, Mitarbeiter und Partner kiinftig zu erwarten sind und stellte ein neues zentrales Tool vor, um das Servicelevel zu messen.

AbschlieBend tibernahm Martin Bock noch einmal das Wort und zeichnete die Lieferanten LEITZ ACCO Brands GmbH &amp;amp; Co. KG und Steinbeis
Papier GmbH &amp;amp; Co. KG fiir ihre besondere Kundenorientierung und partnerschaftliche Zusammenarbeit im Jahr 2018 aus. Beim

anschlielenden gemeinsamen Mittagessen nutzten die Besucher die Mdglichkeit, sich mit dem Lyreco Management-Team intensiv Uiber die Chancen
und Mdglichkeiten des eingeleiteten digitalen Transformationsprozesses auszutauschen.

Diese Pressemitteilung wurde via Mynewsdesk versendet. Weitere Informationen finden Sie im  Lyreco Deutschland GmbH
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Lyreco ist ein in Privatbesitz befindliches Unternehmen und filhrender Anbieter von Biiro- und

Arbeitsplatzldsungen im BtoB-Bereich. Mit tber 9.000 Mitarbeitern, davon tiber 4.500 Vertriebsmitarbeitern, liegt der Fokus des Unternehmens auf
Kundenservice, Logistik und Vertriebsexzellenz. Die internationale Prasenz umfasst 25 Lander auf 4 Kontinenten. Lyreco ist nicht nur Marktfihrer in
Europa, sondern auch in Australien und Asien prasent. Die Gruppe erwirtschaftete Umsétze in Hohe von tber 2 Mrd. EUR in 2017. Werden die Partner
dazu gerechnet, deckt Lyreco aktuell 42 Lander auf 4 Kontinenten ab.

Die Vertriebspartner von Lyreco sind in

- Amerika: INFORSHOP (Brasilien), MARKEN (Argentinien), W.B. MASON (USA), HAMSTER (Kanada), Principado (Mexiko)

- Asien: ASKUL (Japan), COMIX (China), BENIR E-STORE SOLUTIONS (Indien), OFFICEPRO (Taiwan)

- Europa: OFFICEMAG (Russland), RTC (Rumanien), AKOFFICE (Turkei), OFFICEDAY (Estland, Lettland und Litauen)
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- Ozeanien: OFFICE PRODUCTS DEPOT (Neuseeland), Complete Office Supplies (Australien)

Weitere Informationen unter www.lyreco.de: http://www.lyreco.de/
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