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Den richtigen Interessenten fir die Immobilie finden
Professioneller Besichtigungsservice fur den Hausverkauf

Der Immobilienverkauf ist eine aufwendige Angelegenheit: Nachdem das Angebot auf den verschiedenen Kanalen bekannt gemacht wurde, melden sich
aufgrund der aktuellen Immobilienlage meist sehr viele Interessenten. Doch diese mdchten sich die Immobilie gerne im Detail anschauen.
Immobilienexperte Sascha Maurer unterstitzt Eigentiimer mit einem umfassenden Besichtigungsmanagement und filtert die passenden Interessenten
heraus.

"Viele Immobilienbesitzer nehmen sich vor, ihr Haus auf eigene Faust zu verkaufen", erklart der erfahrene Branchenexperte Sascha Maurer. "Allerdings
sind sie dann oftmals mit der Flut von Interessenten Uberfordert. Denn Besichtigungstermine miissen vereinbart, das Haus jedes Mal aufgerdaumt und
gesaubert und die Besichtigungen durchgefiihrt werden."

Zur Entlastung tbernehmen Sascha Maurer und sein Team bei einem Auftrag alle anfallenden Aufgaben im Zuge des Verkaufs. Sie kiimmern sich im
Hinblick auf die Besichtigungen um die Interessentenanfragen, fassen nach und filtern mit ihrer langjahrigen Erfahrung und entsprechenden MaRnahmen
wie einer Bonitatsprifung bereits vorab die potentiellen Kéufer heraus. Nur diese laden sie dann auch zur Vor-Ort-Besichtigung ein. "Dadurch reduzieren
wir bereits den Aufwand und ermdéglichen den Verkéufern eine ausgewogene Freizeitgestaltung", so der Immobilienprofi.

Bei der Fiihrung durch das Haus wissen erfahrene Makler ganz genau, wie und in welcher Reihenfolge sie die Raume prasentieren. Sie achten dabei
darauf, dass das Objekt im besten Licht erscheint, Dokumente wie der Energieausweis entsprechend der rechtlichen Anforderungen ausgehandigt und
alle aufkommenden Fragen der Interessenten fachgerecht geklart werden.

Passen die Vorstellungen der Eigentimer und Interessenten grundsatzlich iberein, stehen die Verhandlungen an. Auch bei dieser komplexen Aufgabe
sind die Immobilienexperten von Wistenrot Immobilien aus Hurth als professionelle, unabhéngige und feinfiihlige Vermittler zur Stelle. Sie erzielen mit
ihren Strategien Bestpreise und verwdhnen ihre Kunden mit einem Rundum-Service bei der gesamten Abwicklung eines Immobilienverkaufs.

Weitere Informationen zum Thema Besichtigungsservice oder Themen wie Haus zu verkaufen in Kéln , Hausverkauf Hurth und Haus Verkauf
Hirth finden Interessierte auf https://www.wi-maurer.de/.
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Wenn Immobilientrdume wahr werden - Das Maklerteam von Wistenrot Immobilien Sascha Maurer Region Rheinland und Rhein-Ruhr steht seit vielen
Jahren fur eine Immobilienvermittlung auf hohem Niveau und mit Leidenschaft. Den Haupttatigkeitsbereich bildet der Verkauf und die Vermietung von
Ein- und Mehrfamilienhausern, Eigentumswohnungen, Luxus- und Renditeobjekten sowie Grundstiicken im Raum KéIn, Bonn, Euskirchen, Aachen, Hiirth
und Dusseldorf. Die Kunden profitieren von einem ausgepragten Sachverstand, fundierten Marktkenntnissen sowie der Seriositét eines bundesweit
vernetzten Unternehmens. Bei Wiistenrot Immobilien Sascha Maurer Region Rheinland und Rhein-Ruhr steht auf3erdem der Mensch immer im Fokus,
denn der Verkaufsleiter Sascha Maurer weil3, dass ein Immobilienverkauf oder -kauf meist das gro3te Geschéft des Lebens ist.
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