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Ohne Hausaufgaben kein Verkauf
Um fir die eigene Immobilie den besten Preis zu erzielen, ist die richtige Vorbereitung das A und O

Mit dem Immobilienverkauf ist es wie mit der Schule: Wenn man beste Ergebnisse erreichen mochte, muss man seine Hausaufgaben machen.
Entsprechend wichtig ist deshalb beim Verkauf von Haus oder Wohnung die richtige Vorbereitung. Denn wenn es hier Liicken gibt, sind nicht nur
schlechte Noten von den Kaufinteressenten die Folge, sondern im schlimmsten Fall auch finanzielle Einbuf3en. Immobilienexperte Jirgen Juber erklart,
worauf Eigentiimer dabei achten mussen.

"Der erste Eindruck entscheidet oft auch bei Immobilien”, so Jiirgen Juber, Geschéaftsfihrer der Leverkusener Juber & Schlinghoff Immobilien Marketing
GmbH. "Es sind die kleinen Details und einfachen MaRnahmen, die bei vielen Kaufinteressenten den Unterschied zu vergleichbaren
Immobilienangeboten ausmachen." Mit geschultem Blick erkennt er bei der ersten Begutachtung sofort die groten Starken und vielleicht auch kleinen
Schwéchen eines neuen Verkaufsobjektes. Deshalb kann er gezielt Tipps geben, wie sich die Vorzuge besonders hervorheben lassen - sei es durch
einige ausgewahlte Accessoires an den richtigen Stellen, kleinere Reparaturarbeiten, eine extra Pflegeeinheit fiir den Garten oder einen neuen Anstrich.
"Solche MaRnahmen zeigen die Immobilie nicht nur von ihrer schdnsten Seite, sondern steigern auch effektiv den Wert und sind somit sehr gute
Verhandlungsargumente."

Ebenso gehéren die vollstandigen und aktuellen Objektunterlagen - zu denen zwingend auch ein giiltiger Energieausweis gehort - zu den
"vertrauensbildenden" Punkten beim Kaufer und der finanzierenden Bank. Die Zusammenstellung und Beschaffung Gbernimmt das beauftragte
Maklerbiro gerne, da damit bereits ein umfassender Uberblick tiber die zu vermarktende Immobilie gewonnen werden kann.

Weiter geht es mit dem Grundriss. Vor allem Grundrissplane alterer Gebaude sind fur Laien haufig kaum zu verstehen und ein paar eingezeichnete
Wande, Tiren und Fenster tragen kaum dazu bei, dass sich Interessenten ihr Zuhause vorstellen kénnen. "Hier bietet die moderne Technik ganz neue
Mdglichkeiten, Grundrisse attraktiv und verstandlich aufzubereiten”, erklart Jirgen Juber. Einen noch besseren ersten Eindruck hinterlassen auerdem
360-Grad-Besichtigungen, bei denen sich Interessenten bequem am PC, Laptop oder Smartphone durch das Haus oder die Wohnung bewegen kénnen.
Interessenten sparen so unter Umstanden Zeit und Anfahrtskosten fiir die Besichtigung einer Immobilie, die dann doch nicht den Vorstellungen entspricht
und die Eigentimer missen nur noch Menschen fiir Besichtigungen in ihr Zuhause lassen, die wirklich eine konkrete Kaufabsicht hegen.

Unterstrichen wird diese innovative Vermarktungsart von einem klassischen Exposé, denn echte potenzielle Kaufer méchten die wichtigsten Daten und
Informationen in Ruhe und mehrmals lesen. Hier sind professionelle Immobilienfotos unerlasslich und Experten wie Jirgen Juber arbeiten nicht nur mit
dem entsprechenden Equipment, sondern verfiigen auch uber das richtige Know-how, um die Immobilie zur besten Tageszeit im besten Licht zu zeigen.

Um den bestmdglichen Preis zu erzielen, kommt es schlieflich auf das Gesamtpaket an. "So wie die Interessenten nicht nur ein Dach tber dem Kopf
suchen, so erwarten die Eigentiimer mehr, als nur ein Verkaufsschild im Garten", wei3 Jirgen Juber. "Von uns bekommen sie von der sorgféltigen
Verkaufsvorbereitung und individuellen Vermarktungsstrategie iiber die gesamte Abwicklung bis zur Ubergabe ein Rundum-Wohlfiihl-Paket."
Weitere Informationen wie beispielsweise zu Haus Leverkusen , Grundstiicke in Leverkusen , Leverkusen Immobilien und mehr gibt es auf https:
Ilwww.juber-schlinghoff-immo.de.
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Bereits 20 Jahre steht die Juber & Schlinghoff Immobilien Marketing GmbH ihren Kunden nun schon als kompetenter Ansprechpartner in
Immobilienfragen im Leverkusener Immobilienmarkt zur Verfugung. Eine vertrauensvolle Zusammenarbeit sowie Transparenz vom ersten Kontakt bis hin
zu einer professionellen Nachbetreuung ist fur das Unternehmen selbstverstandlich.

Der Wirkungskreis erstreckt sich auf den gesamten Grof3raum Leverkusen mit Leichlingen, Langenfeld, Solingen, dem Bergischen Land und den
angrenzenden Kdlner Stadtgebieten. Dariiber hinaus ist Juber & Schlinghoff Immobilien durch die Mitgliedschaft in diversen Verbéanden wie der
Westdeutschen und der Leverkusener Immobilienbérse in der Lage, Gebiete vom Niederrhein bis zum Westerwald zu bedienen.

Die Mitgliedschaft im Immobilienverband Deutschland (IVD) sichert dariiber hinaus die fachliche Kompetenz und eine bundesweite Vernetzung mit
entsprechenden Fachleuten.

Weitere Informationen erhalten Sie unter www.juber-schlinghoff-immo.de.
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