www.prmaximus.de/133518

Secret Sale: Unter Ausschluss der Offentlichkeit
Warum besondere Diskretion beim Verkauf hochwertiger Immobilien gefragt ist

Vielen Immobilienbesitzern behagt die Vorstellung Giberhaupt nicht, ihr Umfeld auf den geplanten Immobilienverkauf aufmerksam zu machen oder gar
einer Vielzahl von Interessenten ihre Privatraume zu prasentieren. Vor allem exklusive Immobilien erfordern bei der Vermarktung meist ein besonderes
Fingerspitzengefihl. Das Team von ImmoLine Freiburg setzt beim Verkauf hochwertiger Immobilien auf Diskretion und Vertraulichkeit, um den
Eigentumern hohe Sicherheit zu bieten und erstklassige Preise zu erzielen.

"Zu Beginn einer Kooperation nehmen wir uns ausgiebig Zeit fur einen Besuch der Eigentliimer in ihrer Immobilie und besprechen alle Wiinsche und
Fragen. Dabei kommen oftmals auch Griinde zu Tage, die einen diskreten Verkauf erforderlich machen. Dies betrifft beispielsweise historisch
bedeutsame bzw. besonders wertvolle Gebaude oder kann bei Familienstreitigkeiten, Prominenz oder Todesféllen sinnvoll sein", erklart Ralf Zupancic,
Geschaéftsfihrer von ImmolLine.

Beim Vor-Ort-Termin besichtigen die Immobilienspezialisten aulRerdem das Objekt und arbeiten die Vorzige heraus. Um die rechtlichen
Rahmenbedingungen zu beachten, bitten die Experten zuséatzlich um Einsicht in alle relevanten Unterlagen, die die Immobilie betreffen. Es folgt eine
professionelle Wertermittlung und eine ausfihrliche Betrachtung von Konkurrenzobjekten auf dem Immobilienmarkt. Beides bildet die Grundlage, um
gemeinsam mit den Verkaufern den richtigen Preis festzulegen.

In der Verkaufsphase werden im Falle des Secret Sales nur ausgewéhlte und gepriifte Interessenten tiber das Angebot informiert und die Offentlichkeit
aulRen vor gelassen. ImmoLine verfiigt hierfur Gber eine groRe Kartei mit solventen Kaufinteressenten. "Der Verzicht auf eine offene Prasentation bietet
den Verkaufern die Wahrung ihrer Privatsphare und unterstreicht die Exklusivitat, was unserer Erfahrung nach dazu fihrt, dass der bestmégliche Preis
erzielt wird", so Ralf Zupancic tber das Konzept des diskreten Verkaufs.

Um die diskrete Abwicklung eines Verkaufs zu ermdglichen, greifen die Freiburger Immobilienspezialisten auf virtuelle Besichtigungen zuriick. Diese
dienen als Vorbedingung einer realen Besichtigung und minimieren so das Risiko, dass beispielsweise Nachbarn auf den Immobilienverkauf aufmerksam
werden.

Weiterfuhrende Informationen zu diesem oder zu anderen Themen wie zum Beispiel zu  Haus zum Verkaufen Freiburg , Wohnung verkaufen
Freiburg, Immobilien in Freiburg sind auf https://www.immoline-freiburg.de zu finden.
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ImmoLine Freiburg z&hlt seit der Grindung 2004 zu den fortschrittlichsten und leistungsféhigsten Immobilienmaklern in Freiburg. Der Schwerpunkt liegt
auf dem Verkauf und der Vermietung von Wohnimmobilien. Mit ihren fur jede Immobilie individuell entwickelten emotionalen Marketingkonzepten
vermarkten die Immobilienexperten tiber 90% ihrer Objekte im Alleinauftrag innerhalb der ersten 8-12 Wochen und dies zum vertraglich mit dem
Eigentumer vereinbarten Verkaufspreis. Wer sich fur ImmoLine Freiburg entscheidet, profitiert von einer Preis- und Leistungsgarantie mit strukturiertem
Erfolgsplan sowie einer effizienten und zuverlassigen Arbeitsweise mit Blick fur das Detail und die Wiinsche der Kunden.
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