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Schutz vor Massenbesichtigungen und Besichtigungstourismus
Der Immobilienexperte Ben Taieb Uber ein professionelles Besichtigungsmanagement

Soll eine Immobilie verkauft werden, dann stehen bei der aktuellen Immobilienmarktlage die Interessenten fur einen Besichtigungstermin formlich
Schlange. Der Immobilienmakler Ben Taieb prift fir seine Kunden die potentiellen Kaufer und fiihrt Besichtigungen nur mit wirklichen Kaufinteressenten
durch.

Die niedrigen Zinsen machen den Kauf einer Immobilie zurzeit besonders interessant. "Die Nachfrage ist hoch und das Angebot auf dem
Immobilienmarkt sehr gering”, weil3 Ben Taieb, Geschaftsfihrer des gleichnamigen Maklerunternehmens. "Darum melden sich sehr viele Interessenten,
die einen Besichtigungstermin in einem zu verkaufenden Objekt wiinschen. Um sowohl dem Verkaufer als auch dem potentiellen Kéufer gerecht zu
werden, haben wir ein Besichtigungsmanagement erarbeitet, das den Fokus auf Sicherheit und Individualitat legt und unnétige Termine vermeidet."

Gerade in groRen Stadten sind Massenbesichtigungen oft die Regel. "Wir halten dieses Vorgehen fiir unseriés", so der Darmstadter Immobilienexperte.
"AulRerdem ist es uns wichtig, dass die Verkaufer nicht Giberrannt werden und sich auch wahrend der Termine in ihren eigenen vier Wanden wohlfuhlen.
Fur die Kaufinteressenten, mit denen wir einen gemeinsamen Rundgang machen, nehmen wir uns viel Zeit, um alle individuellen Fragen zu kléaren."

Bevor es zu einem Vor-Ort-Termin kommt, prifen die Experten die Flut von Interessenten auf ein wirkliches Kaufinteresse und die Bonitat. "Mit gezielten
Fragen und viel Erfahrung trennen wir die Spreu vom Weizen und entlarven auch die sogenannten Besichtigungstouristen, die einfach nur mal gucken
wollen, wie andere leben", &uRert sich der Immobilienmakler Uber das bewéhrte Vorgehen. Zusétzlich nutzt das Team von Ben Taieb eine 360 Grad
Visualisierung des Objekts, die einen virtuellen Rundgang von zuhause aus ermdéglicht und die Entscheidung erleichtert, ob ein Besichtigungstermin
Uberhaupt relevant ist. "Die Zeit unserer Kunden ist kostbar, deshalb halten wir den zeitlichen und organisatorischen Aufwand fur alle Beteiligten so
gering wie moglich", erklart Ben Taieb abschlieRend.

Dieser Devise folgt das Team von Ben Taieb Uber den gesamten Verkaufsprozess einer Immobilie und unterstiitzt Verkaufer bei allen relevanten
Aufgaben von der Wertermittlung, tber die Vermarktung bis zur Objektiibergabe.

Weitere Informationen beispielsweise fiir Interessenten, die in Darmstadt Wohnung oder Haus suchen, zum Thema Haus verkaufen Darmstadt , zu
Wohnung verkaufen Darmstadt  und mehr sind auf https://www.immobilien-darmstadt.de zu finden.
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Die ausgebildeten Immobilienkaufleute von Ben Taieb Immobilien verfiigen zum Teil tber mehr als 20-jahrige Marktkenntnis und unterstutzen ihre
Kunden mit Herz, Verstand und Leidenschaft bei allen Aspekten ihres Immobiliengeschéftes. Ob bei der Vermittlung von Wohnungen, Hausern, Rendite-
oder Gewerbeobjekten im Raum Darmstadt und im gesamten Rhein-Main-Gebiet - bei Ben Taieb Immobilien steht der Mensch im Mittelpunkt und nicht
die Sache, die gehandelt wird. Diskretes Vorgehen, I6sungsorientiertes Handeln, Fachwissen und visionéres Denken, kombiniert mit Verbindlichkeit,
Loyalitat und modernsten Vermarktungsinstrumenten garantieren Immobilienk&ufern und -verkéufern immer optimale Ergebnisse.
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