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Manche Immobilienfalle erfordern Geduld und Einfihlungsvermégen
Konig Immobilien unterstitzt im Alter beim Hausverkauf

Die eigene Immobilie zu verkaufen, ist eine weitreichende Entscheidung. Doch wenn das Haus einfach zu grof3 ist und zu viel Arbeit macht, ist der Umzug
in eine altersgerechte Wohnform sinnvoll und der Hausverkauf eine neue Herausforderung. Bjorn Kénig, Geschéftsfuhrer der Kénig Immobilien GmbH
aus Homberg unterstitzte kiirzlich ein alteres Paar beim erfolgreichen Verkauf des Eigenheims in der Gemeinde Ahnatal.

"Das uber die Jahre liebgewonnene Eigenheim zu verkaufen und eine seniorengerechte Wohnung zu beziehen, ist ein bedeutender Schritt im Leben. Bis
die Entscheidung fur den Hausverkauf definitiv ist, kann es daher einige Zeit dauern”, wei3 Bjérn Konig aus Erfahrung. "So war es auch zuletzt. Ich stand
bereits seit knapp zwei Jahren mit den Eigentimern eines Einfamilienhauses im beliebten Wohngebiet Kammerberg in Ahnatal in Verbindung. Als dann
eine altersgerechte Eigentumswohnung gefunden war und das Haus endgiiltig verkauft werden sollte, wurde ich wieder kontaktiert - und dann ging es
doch ganz schnell mit dem Verkauf."

Der Immobilienexperte setzte dabei gezielt auf eine Vermarktung mit einem 360°-Rundgang. So konnten sich die potentiellen Kaufer die Raumlichkeiten,
die attraktive Einbaukiiche und das Bad mit einer bodentiefen, geraumigen Dusch bequem von zuhause aus ansehen und schon vorab ihr Kaufinteresse
prifen. Mit den ernsthaften Interessenten folgten dann einige wenige Besichtigungstermine vor Ort und nach nur drei Wochen wurde die
Reservierungsvereinbarung zwischen Verkaufern und Kéufern geschlossen.

"Die besondere Herausforderung in diesem Fall lag allerdings darin, Kaufer zu finden, die damit einverstanden sind, erst ein Jahr spéater einziehen zu
kénnen. Denn die bisherigen Besitzer miissen noch auf die Fertigstellung ihrer neuen Wohnung warten", erklart Bjorn Kénig. "Doch Geduld zahlt sich aus
und die schonste Art des Wartens ist ja bekanntlich die Vorfreude."

Der Immobilienexperte Bjorn Konig steht seinen &lteren Kunden in der Zeit der Entscheidungsfindung, ob ein Haus barrierefrei umgebaut, verkauft oder
vermietet werden soll als kompetenter und einfiihlsamer Begleiter zur Seite. Er berat Uber die Méglichkeiten sowie Vor- und Nachteile. Bei einem
Immobilienverkauf Gbernimmt er alle relevanten Aufgaben von der Wertermittlung, tiber eine ausgefeilte Vermarktungsstrategie bis zum Notartermin und
der Objektubergabe. Er hat dabei immer die Winsche und Bedurfnisse der Verkaufer und Kéufer im Blick.

Weitere Infos wie zum Beispiel auch zu Homberg Haus verkaufen , Kassel Haus verkaufen , Schwalmstadt Haus verkaufen —und mehr sind auf
http://www.koenig-immobilien.de erhaltlich.
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1991 in Homberg gegriindet, ist die Kénig Immobilien GmbH mit drei Filialen auf den Verkauf, die Vermietung und Verwaltung von Bestands- und
Neubauimmobilien in Nordhessen spezialisiert. Zum professionellen Komplettservice fur Kéaufer, Verkaufer und Vermieter mit allen damit verbundenen
Dienstleistungen gehdren zudem die Erstellung von Energieausweisen sowie die umfassende, bankenneutrale Finanzierungsberatung. Auch die
Verwaltung von Wohn- und Sondereigentum gehdrt zum umfangreichen Leistungsportfolio, und Kdnig Immobilien z&hlt hier zu den fihrenden
nordhessischen Anbietern. Daruber hinaus ist die Konig Immobilien GmbH im Rahmen ihrer Kooperation mit der Tochterfirma BK
Wohnungsbaugesellschaft mbH auch kompetenter und zuverlassiger Partner fur den Bau von Wohnimmobilien in Massiv- oder Holz-Stander-Bauweise.
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