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Die Hurden auf der Zielgeraden zum Hausverkauf meistern
Efferz & Hoppen Immobilien gibt hilfreiche Hinweise fur den Notartermin

Endlich ist es soweit. Ein Kaufer fiir die Immobilie ist gefunden und der Hausverkauf riickt in greifbare N&he. Doch welche Fallstricke lauern im Hinblick
auf den Notartermin? Die erfahrenen Immobilienspezialisten von Efferz & Hoppen informieren tber Ablauf, Aufgaben und Kosten, die die offizielle Seite
des Verkaufs betreffen.

Der Interessent steht kurz davor zum Kéufer zu werden? Dann ist es wichtig, den Kauf beim Notar dingfest zu machen. Denn entspricht die Immobilie den
Vorstellungen des potentiellen Kaufers, heif3t es fur den Verkaufer keine Zeit zu verlieren. "Aus Erfahrung wissen wir, dass viele Verkaufer selbst bei
einem stimmigen Angebot noch auf Zeit spielen und die Hoffnung haben, dass vielleicht ein K&ufer mit einem héheren Gebot auftaucht”, erklart Markus
Hoppen, Geschéftsfuhrer der Efferz & Hoppen Immobilien GmbH. "Doch meist raten wir unseren Kunden, sich zeitnah um einen Notartermin zu kimmern
und den Deal einzututen.”

Der Notar setzt zunéchst einen Entwurf fur einen Kaufvertrag auf, tber den sich dann Kaufer und Verkaufer mit der Unterstutzung des Maklers
verstandigen. Dazu werden die wichtigsten Angaben zu K&ufer und Verkaufer, Makler, Objekt, Ubergabetermin und Kaufpreis benétigt. AnschlieRend
wird ein Termin fur die Beurkundung vereinbart. "Wichtig ist es, dass die Bonitat des Kéufers bis zu diesem Zeitpunkt beurteilt wurde und die
Finanzierung steht", &uRert sich Markus Hoppen. "Der Verkaufer sollte sich noch vor dem Notartermin die Finanzierungsbestatigung der kreditgebenden
Bank aushandigen lassen."

Beim Beurkundungstermin gleicht der Notar die Personalien ab und verliest den Kaufvertrag. Dabei dirfen sowohl Kéufer als auch Verkaufer ihn jederzeit
unterbrechen und Versténdnisfragen stellen. Der Notar muss auf alle Fragen eingehen. Sind beide Parteien einverstanden, leisten sie ihre Unterschrift
und beurkunden den Kauf. Wenige Tage danach erhalten alle Beteiligten eine Kopie des Vertrags.

"Viele denken, damit wére die Arbeit des Notars getan", wei3 Markus Hoppen. Der Notar tbernimmt allerdings in den folgenden Wochen auch die
Abwicklung des Kaufvertrags. Er holt beispielsweise Genehmigungen und Zeugnisse ein, beantragt Grundbucheintrage und -lI6schungen bzw.
-anpassungen, Ubernimmt notwendige Anzeigen bei Behdrden und kimmert sich um Zahlungstermine und Kontoverbindungen.

"Da in der Regel der Kaufer die Kaufnebenkosten inkl. Notargebuhren trégt, darf er theoretisch den Notar bestimmen. Oft werden wir gefragt, ob ein
Notar glnstiger als andere ist. Doch die Kosten sind gesetzlich geregelt und orientieren sich am Kaufpreis", erklart Markus Hoppen. Wichtig fiir den
Verkéaufer ist es zu wissen, dass er die Kosten fir die Lastenfreistellung, also fiir die Loschung etwaiger Grundschulden im Grundbuch tragen muss.

"Fir uns ist der Notartermin immer ein wichtiger Schritt im Verkaufsprozess, denn dann wird es offiziell und die geleistete Arbeit als Makler zahlt sich fir
alle Beteiligten aus. Deshalb liegt es uns besonders am Herzen, nicht nur die Verkéaufer und Kaufer glucklich zu machen, sondern auch einen wichtigen
sozialen Beitrag fir die Gesellschaft zu leisten. Wir spenden fiir jeden notariellen Kaufvertrag 250 Euro fiir einen wohltatigen Zweck. Und gerade jetzt in
der Weihnachtszeit engagieren wir uns zusétzlich fir die Stiftung Kinderzukunft vom Bundesministerium fur Familie und Jugend und sammeln
Weihnachtspéckchen fur Kinder in Not", sagt Markus Hoppen.

Auf http://www.immobilien-eh.de gibt es weitere Infos auch zu  Haus verkaufen Bad Neuenahr , Haus verkaufen Grafschaft und Immobilien in
Bad Neuenahr und mehr.
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Lésungsorientiert Denken und Handeln - nach dieser Philosophie vermittelt die Efferz & Hoppen Immobilien GmbH aus Bad Neuenahr-Ahrweiler
erfolgreich Immobilien in der gesamten Region und dariber hinaus. Die individuelle Betrachtung sowie Betreuung jedes Immobiliengeschéaftes steht bei
den geschulten und erfahrenen Mitarbeitern jederzeit im Mittelpunkt ihrer Arbeit. Engagiert, kompetent und einfiihlsam finden sie fur Kaufinteressenten
die Immobilie, die genau zu den jeweiligen Bedirfnissen passt oder verhelfen Verkaufsobjekten durch eine maf3geschneiderte Vermarktungsstrategie zu
einem neuen Eigentlimer - so schnell wie méglich und zum bestmdglichen Preis.
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