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Starke Nerven gefragt
Wer eine Immobilie privat verkaufen will, braucht viel Zeit und Hintergrundwissen

Die Nachfrage ist hoch, da reicht es doch, ein Zu-Verkaufen-Schild im Garten aufzustellen und im Handumdrehen findet sich ein neuer Besitzer fir Haus

oder Wohnung. Diese Vorstellung spukt noch immer in den Kopfen vieler Eigentiimer herum, die eine Immobilie verkaufen mdchten. Dass es stattdessen
viel Zeit, Recherche, Fleiarbeit und nicht zuletzt starke Nerven braucht, wissen die Experten von Ben Taieb Immobilien aus Darmstadt nur zu genau und
erklaren, was zu beachten ist.

"Oft scheitern Eigentimer schon an der Preisfestlegung", berichtet Geschéftsfiihrer Ben Taieb. "Wer den bestmdglichen Preis erzielen mochte, sollte den
Markt, die Chancen und den Wert seiner Immobilie genau kennen." Lage, Standortentwicklung, Infrastruktur oder Bodenrichtwerte sind dabei nur einige
zu analysierende Faktoren. "Und auch wenn die Nachfrage hoch ist, Kaufinteressenten informieren sich lange, wissen sehr genau, was sie fir ihr Geld
erwarten dirfen und zahlen langst nicht jeden Preis”, so Ben Taieb.

Deshalb sollten Eigentiimer ihre Immobilie mit kritischen Augen aus Sicht potenzieller Kéufer betrachten, denn nicht jede Verschénerung, die im Laufe
der Jahre vorgenommen wurde, ist auch den neuen Besitzern ihr Geld wert. "Hinzu kommt, dass junge Paare andere Mal3stabe und Anforderungen
haben, als beispielsweise Familien mit Kindern oder Senioren", erklart Experte Ben Taieb. "Darlber hinaus mussen viele wichtige Unterlagen besorgt und
zusammengestellt werden wie z.B. Baulastenverzeichnis, Bescheinigung uber ErschlieBungskosten, Altlastenkataster etc." Ohne einen glltigen
Energieausweis beispielsweise darf heute kein Verkauf mehr stattfinden und seine wichtigsten Werte miissen schon in Inseraten genannt werden. Und
wie ist es um den Grundriss bestellt? Liegt er vor, ist verstandlich und enthalt alle wichtigen Angaben?

Nach der Vorbereitung geht die Arbeit erst richtig los - auch nach Feierabend und an den Wochenenden. Die richtigen Werbemittel miissen ausgewahlt,
angefertigt und an die richtigen Interessenten gebracht werden, denn nicht jede Immobilie ist fiir jede Zielgruppe geeignet und nicht jede
Werbemal3nahme erreicht alle potenziellen Kaufinteressenten. Gleichzeitig ist es wichtig, die echten Interessenten zu Besichtigungen einzuladen und
nicht jene, die nur mal schauen mdéchten, wie andere Menschen leben oder sich die Immobilie gar nicht leisten kdnnen. "Laien fallt es meist schwer, die
richtigen Filter und Prifmechanismen anzuwenden”, wei Ben Taieb. "Und wer will schon sténdig wildfremde Menschen durch sein Zuhause stapfen
lassen?"

AnschlieBend geht es an die Verhandlungen. Wer hier ungeubt ist und Fehler macht, ist seinen potenziellen Kéaufer schnell wieder los. Auch ein rechtlich
sicherer Kaufvertrag muss gestaltet und der Notar beauftragt werden. "Selbst beim Notartermin sollte man noch auf unerwartete Fragen gefasst sein und
diese beantworten kdnnen", rat Ben Taieb. Hinzu kommt eine einwandfreie Objektiibergabe inklusive Protokoll, damit auch spéter keine Probleme
entstehen.

In den Experten von Ben Taieb Immobilien finden Eigentimer von Immobilien und Grundstucken jeder Art immer einen kompetenten und zuverlassigen
Partner, der ihnen alle Verkaufsaufgaben professionell abnimmt, so dass sie sich um nichts kiimmern brauchen.

Weitere Infos beispielsweise zu  Eigentumswohnung Darmstadt , Darmstadt Immobilien , Haus Darmstadt und anderen Themen sind auf http:
Ilwww.immobilien-darmstadt.de zu finden.
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Die ausgebildeten Immobilienkaufleute von Ben Taieb Immobilien verfiigen zum Teil tber mehr als 20-jahrige Marktkenntnis und unterstutzen ihre
Kunden mit Herz, Verstand und Leidenschaft bei allen Aspekten ihres Immobiliengeschéftes. Ob bei der Vermittlung von Wohnungen, Hausern, Rendite-
oder Gewerbeobjekten im Raum Darmstadt und im gesamten Rhein-Main-Gebiet - bei Ben Taieb Immobilien steht der Mensch im Mittelpunkt und nicht
die Sache, die gehandelt wird. Diskretes Vorgehen, I6sungsorientiertes Handeln, Fachwissen und visionédres Denken, kombiniert mit Verbindlichkeit,
Loyalitat und modernsten Vermarktungsinstrumenten garantieren Immobilienkaufern und -verkaufern immer optimale Ergebnisse.
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