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Martin Hartel will mehr - fir sich und seine Kunden
Soll das, was Sie derzeit tun, sind, oder haben, denn wirklich schon alles in Ihrem Leben gewesen sein?

- das ist die Grundsatzfrage von Martin Hértel, die als Leitfaden sein Unternehmen 4A+B Consulting durchzieht und seine Kunden motiviert, beruflich
durch zu starten.

Martin Hartel kann mit seinem Consulting-Unternehmen 4A+B auf eine 25jéhrige Erfolgsgeschichte zurtickblicken. In dieser Zeit konnte Martin Hartel
umfangreiche Beratungserfahrungen sammeln, von denen seine Kunden entsprechend profitieren. Martin Hartel ist es mit seinem
Consulting-Unternehmen ein besonderes Anliegen, jedem Interessierten, der beruflich noch mal durchstarten mochte, den Weg zu seinem personlichen
Erfolg aufzuzeigen und begleitend zu unterstiitzen. Dieses Angebot gilt fiir diejenigen, die sich hauptberuflich verandern und ihren Traum vom eigenen
Chef verwirklichen wollen genauso wie fiir diejenigen, die sich zunachst ein zweites Standbein aufbauen méchten.

In seiner langjahrigen Beratungserfahrung konnte Martin Hartel empirisch belegen, dass mit den Konzepten der 4A+B Consulting GmbH
Verdienstmoglichkeiten von 300.000 Euro p.a. erzielbar sind. Diese Ergebnisse kdnnen bei Bedarf durch Bilanzen und Jahresabschliisse bzw.
Wirtschaftspriifer entsprechend verifiziert werden.

Martin Hértel pladiert fur Win-Win Situation

Das Rezept flr diesen Erfolg liegt nach Ansicht von Martin Hartel in erster Linie auf der individuellen und griindlichen Einarbeitung durch sein 4A+B
Consulting-Unternehmen. Martin Hartel hélt nicht viel von allgemeingiiltigen Existenzgrindungsseminaren und Grof3veranstaltungen. Sein
Consulting-Unternehmen 4A+B bietet deshalb nur individuelle, erfolgsorientierte Schulungsmanahmen und Beratungen an, bei denen keine
Vorkenntnisse notwendig sind. Ein weiterer, wesentlicher Baustein des Beratungserfolges von Martin Hartel ist, dass die Beratung als langfristige
Partnerschaft verstanden wird, von denen der Kunde im Sinne von positiven Ertragsaussichten genauso profitiert wie die 4A+B Consulting GmbH im
Sinne einer langfristigen, beide Seiten zufriedenstellender Zusammenarbeit. Fur Martin Hartel und sein Team heif3t das, dass sie den Griindungs- und
Unternehmensprozess mittel- bis langfristig begleiten. Ein Mehrwert, der fur den Unternehmer mittel- und langfristig erfolgversprechend ist, da Martin
Hartel mit seinem Team die zu Beginn des Beratungsprozesses erstellten Konzeptionen den neuen unternehmerischen Herausforderungen anpasst und
entsprechend laufend aktualisiert und optimiert. Daruber hinaus entwickelt die 4A+B Consulting GmbH permanent neue Produktideen fiir ihre Kunden, so
dass diese dem Wettbewerb immer eine Nasenléange voraus sind.

Die langjahrigen Erfahrungen von Martin Héartel und und seinem Team erstrecken sich auf die konzeptionelle Beratung von Existenzgriindungen ebenso
wie auf Unternehmens- und Marketingkonzepte.

Unternehmensiibernahme als lukrativer Neustart

Ein Beratungsschwerpunkt von Martin Hartel ist beispielsweise die Ubernahme von Patenten, Unternehmen, Ideen und Lizenzen. In den vergangenen 25
Jahren konnte Martin Hartel ein einzigartiges Netzwerk aufbauen und ist somit immer bestens im Bilde, welche Branchen besonders wachstumsstark sind
und welche profitablen Unternehmen und Lizenzen aktuell angeboten werden. Laut Martin Hartel wird die Unternehmensnachfolge von den Eigentimern
oft zu spat oder nicht hinreichend kompetent geregelt. Eine professionelle, beratende Unterstiitzung wie sie Martin Hartel anbietet, bietet den Verkaufern
ebenso groRen Nutzen wie den Kaufern.

So kénnen die Unternehmenskéaufer auf bestehende Kunden, Geschéftskontakte, Ideen und Strukturen zuriickgreifen. Die Bilanzen geben einen Einblick
in die Ertragssituation und das Potential des jeweiligen Unternehmens. Martin Hartel und sein Team stehen mit ihren Erfahrungen und
Branchenkenntnissen beratend und prifend zur Seite und geben so dem Kéaufer die notwendige Sicherheit, die richtige Entscheidung zu treffen und dem
Verkéaufer die Sicherheit, dass sein Lebenswerk zu fairen Bedingungen in die richtigen Hande tibergeben wird.

Weitere Informationen zur Pressemeldung "Martin Hartel will mehr - fir sich und seine Kunden ", zu Martin Hartel und zur 4 A Plus B Consulting
sind unter:

https://de.linkedin.com/pub/martin-héartel/101/b00/2b2
und
https://twitter.com/4APlusB

zu finden.
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4A+B ist seit Uber 25 Jahren &uRerst erfolgreich beratend in der Entwicklung und dem Vertrieb von Unternehmens-, Marketing- und

Existenzgriindungskonzepten tatig und verfligt tber umfangreiche Erfahrungen. Ob hauptberuflich oder als zweites Standbein zeigen wir lhnen den Weg
zu lhrem personlichen Erfolg.



Anlage: Bild




