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Pfiffige Ideen durch Werbeagenturen lassen den Umsatz in die Hohe schie3en
Als Unternehmer wiinscht man sich nichts mehr als einen hohen und idealerweise steigenden Umsatz. Eine verlassliche Methode, um
lhre Ziele in dieser Hinsicht zu erreichen, ist das Beauftragen einer Werbeagentur. Mit hannoverwerbeagentur.com an lhrer Seit

Die Arbeit von Werbeagenturen

Eine gute Agentur sollte die Ziele der Kunde feststellen und den Ist-Zustand zuverlassig erkennen. Nur durch gemeinschatftliche Arbeit lasst sich eine
werbewirksame Kampagne erstellen. Jeder Kunde kann mit seinem Budget Erfolge erzielen, da jeder Schritt in die richtige Richtung messbare
Ergebnisse mit sich bringt. Der Umsatz eines Unternehmens hangt oft mit der Kundengewinnung zusammen - dort setzt eine Werbeagentur an.
Hannoverwerbeagentur.com verspricht durch strukturierte Arbeit eine erhebliche, nachhaltige Neukundengenerierung. Auf3erdem reagiert die Agentur
schnell auf Veréanderung der Konditionen im Online-Marketing. Diese umfangreichen Tatigkeiten verrichten die Unternehmer meist selbst und verlieren
dabei viel Zeit.

Die Kosten

Die finanziellen Aufwendungen, um eine Werbeagentur zu beauftragen, variieren natirlich. Die Ziele und Vorleistungen des Unternehmens sind
malf3geblich fur die Kosten der Veranderungen. Ein Unternehmer, der einen kompletten Neustart seiner Online-Prasenz wiinscht, muss tiefer in die
Tasche greifen, als ein Unternehmer, der in der Vergangenheit schon viele Manahmen selbst getroffen hat. Ferner gibt es die Moglichkeit eines
Imagewechsels, die sich ebenfalls als arbeitsaufwendig darstellt.

hannoverwerbeagentur.com

Eine Werbeagentur, die mit ber 500 zufriedenen Referenzen eine gute Anlaufstelle bietet, ist Wengenroth & Partner. Der Geschéftsfuhrer Winfried
Wengenroth und seine Mitarbeiter beraten Sie in einem kostenlosen Gespréach gerne und schlagen lhnen Optimierungsmaoglichkeiten vor, die dann in die
Tat umgesetzt werden konnen.

Interview mit Winfried Wengenroth

WUP: Was macht eine gute Werbeagentur aus?
Herr Wengenroth: Wir sind der Meinung, dass eine gute Werbeagentur die Ziele und Wiinsche der Kunden versteht, damit sie ein werbewirksames
Konzept erstellen kann. Eine erfolgreiche Werbekampagne funktioniert nur bei der gemeinschatftlichen Arbeit mit dem Kunden.

WUP: Was kann eine Werbeagentur, was man selbst nicht kann?
Herr Wengenroth: Mitarbeiter einer Werbeagentur sind speziell fur das Marketing ausgebildet und machen nicht nur Werbung, sondern liefern Kunden.
So muss man sich genau uberlegen, welche Agentur man beauftragt, um mit seinem Budget einen guten Umsatz zu generieren.

WUP: Muss man eine Werbeagentur dauerhaft engagieren?

Herr Wengenroth: Natrlich ist es keine zwingende MalRnahme, eine Werbeagentur sein Leben lang zu beauftragen. Jeder Trainerwechsel im Fuf3ball hat
auch immer seine Auswirkungen. Jedoch kann ich im Namen von hannoverwerbeagentur.com sprechen und sagen, dass unsere Ideen durch kluge
Kopfe kreiert werden. Ferner bin ich der Meinung, dass zum Beispiel ein Zahnarzt ohne Unterstiitzung nicht in der Lage sein wird, eine professionelle
Werbekampagne zu erstellen. Zudem kdnnen wir schnell auf neue Veranderung reagieren, sodass unsere Kunden die Sicherheit haben, dass wir die
beste Werbemaflinahme ergreifen kénnen und nah am Kunden handeln.

WUP: Wann bietet es sich an, eine Werbeagentur zu beauftragen?

Herr Wengenroth: Eine Werbeagentur wird aus vielen verschiedenen Griinden beauftragt. Ein Grund kann sein, dass das Unternehmen neue Kunden
gewinnen mdochte. Ein anderer kann sein, dass man einen Imagewechsel vornehmen méchte. Der Grundbedarf ist je nach Situation unterschiedlich.
Jedoch kann man sagen, dass sich firr jedes Unternehmen eine solche Investition lohnt, da die Kundengewinnung garantiert werden kann.

WUP: Haben Sie weitere Ergdnzungen?

Herr Wengenroth: Die Beratung durch eine Werbeagentur kostet im ersten Schritt nichts. Viele Kleinunternehmer versuchen die Arbeit einer Agentur
selbst zu machen und verlieren dabei eine Menge Zeit, die sie auch in Arbeiten investieren kénnten, mit denen Sie Geld fiir ihr Unternehmen verdienen.
Selbst mit wenig Geld kénnen wir schon viel bewirken und fiir einen guten Umsatz sorgen.

WUP: Vielen Dank!
Kontakt

Wengenroth & Partner
Ruhmkorffstral3e 5
30163 Hannover
0511 /450 137 38

hannover@wengenroth-und-partner.de
www.hannoverwerbeagentur.com
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Als Agentur fir Webdesign aus Hannover sind wir mit unserem Portal www.webdesignerhannover.com lhr idealer Partner vor Ort, um lhre Winsche vom
glinstigen bis hochwertigen Webdesign zu realisieren. Wir wollen lhr Ansprechpartner Nr. 1 in Hannover sein, denn wenn Sie ein neues Webdesign
benétigen, soll es doch auch was "bringen”, oder? Geben Sie uns bitte die Chance, Sie von unseren Kompetenzen im Webdesign und unseren
Referenzen aus Hannover zu iberzeugen.



