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MaklerTV: Professor Fred Wagner gibt Branchenausblick fur 2015

MaklerTV: Professor Fred Wagner gibt Branchenausblick fiir 2015<br /><br />- Ausblick 2015 und LVRG - Umbriiche im Verkauf<br />- Die grof3e
Unbekannte IMD 2 - was kommt auf die Branche zu?<br />- Nachfolgeplanung - mittelfristig ein Thema fur jeden zweiten Makler<br />Auch in der
aktuellen Ausgabe des Gothaer Online-Videomagazins MaklerTV zum Jahresstart bleibt das Credo unveréndert: Keine Produktshow, sondern werthaltige
Vertriebsunterstitzung fur Versicherungsmakler.<br />Die dritte Ausgabe blickt auf das Jahr 2015 und riickt noch einmal das LVRG in den Fokus. Seit
des Inkrafttretens im August 2014 gibt es noch viele Fragestellungen zu l6sen. Wie geht es zum Beispiel mit der Vergutung fir Lebensversicherungen
weiter und was bedeutet das fir den Verkauf von Altersvorsorgeprodukten?<br />AuBerdem in der Sendung: Die (noch) groBe Unbekannte IMD 2 - nur
ganz wenige Makler haben sich bisher mit der neuen Vermittlerrichtlinie beschaftigt. Und das, obwohl es jeden betrifft.<br />Last but not least: Die
Demografie macht auch vor unabhangigen Vermittlern nicht halt. So muss in den néachsten Jahren jeder zweite Makler dartiber nachdenken, wie es mit
seinem Betrieb weitergeht.<br />Auch in der dritten Folge von MaklerTV Uberzeugen Experten, die ihr Fachwissen mit den Zuschauern teilen. Professor
Fred Wagner, Vorstand im Institut fir Versicherungswissenschaften an der Universitat Leipzig und Mitglied im Verwaltungsrat der Bundesanstalt fir
Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin), wagt einen Ausblick auf branchenrelevante Themen fiir 2015 und gibt seine Einschatzung zu der Frage, wie sich
das LVRG auf den Verkauf von Altersvorsorgeprodukten auswirken wird: "Der Vertrieb hat riesige Absatzpotenziale, die bei entsprechender Aufklarung
auf die Bedarfe der Kunden treffen mussten." Au3erdem erléutert er seine These "Omnikanal” statt "Multikanal": "Vertriebspartner mussen dartiber
nachdenken, wie sie im Zusammenspiel mit den neuen elektronischen Medien ihr Geschéaftsmodell optimieren kdnnen".<br />Weiteres Thema der neuen
Sendung: Schon bald soll die neue Vermittlerrichtlinie IMD 2 verabschiedet werden. Obwohl fast jeder schon davon gehért hat, wissen die wenigsten
Genaues. Fast drei Viertel der Makler verfugt bisher nicht tiber ausreichende Kenntnisse zum Thema. MaklerTV spricht daher mit Martin Klein,
Geschaéftsfiihrer des Votum Verbandes: "Das Thema IMD 2 wird in seiner Brisanz unterschatzt. So ist zum Beispiel das Provisionsverbot wieder in den
Fokus der EU-Kommission geruickt".<br />SchlieBlich geben Heike Albrecht von der HA Nachfolgeplanung GmbH, Christian Luth von der ibras GmbH
und Ulf Barg, ein "betroffener" Makler aus Hamburg wertvolle Hinweise, woran bei der Nachfolgeplanung zu denken ist. Tenor der Beteiligten:
"Nachfolgeplanung gehort in die Hande von Profis und ist fur Makler sowohl Chance, sich bei seinen Unternehmerkunden abseits von Produkten zu
etablieren, als auch Teil der eigenen Altersvorsorge."<br />MaklerTV ist Uber den Gothaer YouTube-Kanal (youtube.de/mygothaermakler) oder das
Gothaer Makler-Portal  www.makler.gothaer.de/maklertv  zu sehen.<br />Und Ubrigens: Der Clou fiirs Verkaufsgespréch - bei Bedarf kénnen im
Gothaer Makler-Portal Produktfilme heruntergeladen und zur Unterstitzung beim Kunden auf Tablet oder Notebook gezeigt werden: www.makler.

gothaer.de/businesstv <br /><br />lhr Ansprechpartner <br />Katharina Bartsch<br />Presse und Unternehmenskommunikation<br />Gothaer
Konzern<br />Gothaer Allee 1<br />50969 KoIn<br />Telefon: 0221/ 308-34562<br />Telefax: 0221/ 308-34530<br />E-Mail: katharina_bartsch@gothaer.
de<br />Uber die Gothaer<br />Der Gothaer Konzern ist mit {iber vier Mrd. Euro Beitragseinnahmen und rund 3,5 Mio. versicherten Mitgliedern eines der
groRten deutschen Versicherungsunternehmen. Angeboten werden alle Versicherungssparten. Dabei setzt die Gothaer auf qualitativ hochwertige
persénliche Beratung der Kunden.<br />Die Gothaer im Internet<br /> www.gothaer.de <br /> www.facebook.com/gothaer <br /> www.facebook.

com/gothaerkarriere <br /> www.twitter.com/gothaer <br /> www.gothaer2know.de <br />Der Gothaer Maklervertrieb im Internet:<br />www.

makler.gothaer.de <br/> www.youtube.com/mygothaermakler <br /><img src="http://www.pressrelations.de/new/pmcounter.cfm?n_pinr_=585207"
width="1" height="1">
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Die Gothaer als starker PartnerKonzerninformationen und -ServicesMit tber 3,5 Millionen Mitgliedern und Beitragseinnahmen von mehr als vier Milliarden
Euro gehdren wir zu den groRBen deutschen Versicherungskonzernen und sind einer der groéf3ten Versicherungsvereine auf Gegenseitigkeit in

Deutschland. Durch qualitativ hochwertige Risiko- und Finanzkonzepte bieten wir unseren Kunden umfassende Ldsungen, die tiber die reinen
Versicherungs- und Vorsorgefragen hinausgehen.
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