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Wirtschaftsinformationsdienst map-report veroffentlicht neue Analyse der deutschen Lebensversicherer:

Wirtschaftsinformationsdienst map-report veréffentlicht neue Analyse der deutschen Lebensversicherer: <br /><br />Die Debeka ist weiterhin
"erfolgreicher Seriensieger"<br />Versicherungsexperte appelliert an Verbraucher, der steigenden Lebenserwartung Rechnung zu tragen<br />Die
Debeka liegt im Vergleich der deutschen Lebensversicherer unverandert an der Spitze und behauptet sich als "erfolgreicher Seriensieger”. Zu diesem
Ergebnis kommt jetzt eine neue Analyse des renommierten Wirtschaftsinformationsdienstes map-report. In dem seit 22 Jahren durchgefiihrten Rating
gehort das Unternehmen von Anfang an zur Spitzengruppe der Lebensversicherungsbranche und liegt bereits seit 16 Jahren ununterbrochen auf Platz
eins. Auch im neuesten Test wurden der Debeka "langjahrig hervorragende Leistungen" bescheinigt. Bei der Analyse des map-reports werden Kriterien
wie die Qualitat der Produkte, die Bilanzzahlen und das kostenbewusste Verhalten der Versicherungsunternehmen beriicksichtigt. Aber auch der Service
wurde in das Rating einbezogen und von den Experten anhand von Beschwerde- und Prozessquoten geprift.<br />In seiner Analyse nimmt der
unabhéangige Versicherungsexperte und Chefredakteur des map-reports, Manfred Poweleit, auch Stellung zum demographischen Wandel. So appelliert
er am Beispiel eines 60-jahrigen Mannes an die Verbraucher, Vorkehrungen fiir die seit Jahren steigende Lebenserwartung zu treffen: "In einem Zeitraum
von 140 Jahren ist die Lebenserwartung und damit die Rentenbezugsdauer um 9,2 Jahre gestiegen. Das kostet natlrlich viel Geld. Geld, das man vorher
zurticklegen muss. Wenn man als Verbraucher allerdings nur 60 bis 80 ? Monatsbeitrag in seine Privatvorsorge einbezahlen will, darf man sich nicht
wundern, wenn das eines Tages ein bdses Erwachen gibt. Vor allem, wenn die Politik in Zeiten zu niedriger Zinsen und unzuverlassiger
Wertsteigerungen an Aktien- und Immobilienmérkten meint, neue Wohltaten verteilen zu missen”.<br />Poweleit weiter: "Die Menschen in diesem Lande
kommen, bei allen Unzulénglichkeiten, an privater Altersvorsorge nicht vorbei. Auch wenn die Perspektiven nicht gerade rosig erscheinen. Unter den
wesentlichen Alternativen Lebensversicherungen, Fonds und Immobilien hat die Lebensversicherung bei den Verbrauchern nach wie vor mit Recht
groBBes Vertrauen, trotz aller Turbulenzen. Das hat sicherlich auch damit zu tun, dass sich die Alternativen auch nicht in iberragender Verfassung zeigen.
Besonders kritische AuRerungen zur Lebensversicherung kommen aus Kreisen, die sich gegeniiber Fonds und Immobilien unverantwortlich unkritisch
zeigen".<br /><br />Dr. Gerd Benner<br />Leiter der Unternehmenskommunikation /<br />Pressesprecher <br />Telefon: 0261/498-1100<br />Christian
Arns<br />Leiter der Abteilung Externe Kommunikation<br />st. Pressesprecher<br />Telefon: 0261/498-1122<br />Unternehmenskommunikation /
Pressestelle (UK/E)<br />Ferdinand-Sauerbruch-Strale 18<br />56058 Koblenz<br />Telefon: (02 61) 4 98-11 22<br />Telefax: (02 61) 4 98-11 11<br
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Die Debeka gehort mit ihrem vielféltigen Versicherungs- und Finanzdienstleistungsangebot zu denTop-Ten der Versicherungs- und Bausparbranche. Sie
wurde im Jahre 1905 gegriindet und zahlt heute zu den erfolgreichsten Gruppen ihrer Art in Deutschland. Die Unternehmensgruppe besteht aus
folgenden Unternehmen: Krankenversicherungsverein auf Gegenseitigkeit Lebensversicherungsverein auf Gegenseitigkeit Allgemeine Versicherung
Aktiengesellschaft Bausparkasse Aktiengesellschaft Pensionskasse Aktiengesellschaft prorente-Debeka Pensions-Management GmbHDie beiden
groRten Unternehmen der Gruppe, die Kranken- und Lebensversicherung, werden in der Rechtsform des Versicherungsvereins auf Gegenseitigkeit
gefuhrt.Worin liegen die Besonderheiten und Vorteile des Versicherungsvereins auf Gegenseitigkeit?Die Zugehdrigkeit zu einem Verein kann nur durch
Mitgliedschaft begriindet werden, so auch beim Versicherungsverein. Die Mitgliedschaft erfolgt automatisch mit Beginn des Versicherungsverhaltnisses.
Das Unternehmensziel, inren Mitgliedern fur die eingezahlten Beitrdge ein Hochstmaf? an Leistungen zur Verfigung zu stellen, bildet die Grundlage fir
alle Entscheidungen der Gruppe. Erzielte Uberschiisse flieRen grundséatzlich den Mitgliedern zu. Dementsprechend bilden niedrige Kosten - zum Beispiel
fur die Verwaltung - und eine erfolgreiche Geldanlagepolitik die Grundlage fir ein hervorragendes Preis-Leistungs-Verhaltnis aller Debeka-Produkte, das
von unabhéngigen Wirtschaftsmagazinen und Verbraucherzeitschriften immer wieder bestatigt wird.Vorteile auch bei den Aktiengesellschaften der
Debeka-Gruppe?Durchbrochen scheint dieses Prinzip durch die weiteren Unternehmen Debeka Bausparkasse, Debeka Allgemeine Versicherung und
Debeka Pensionskasse, die als Aktiengesellschaft gegriindet wurden. Doch auch diese Unternehmen, deren Grundkapital ausschlieBlich von der Debeka
Krankenversicherung und der Debeka Lebensversicherung gehalten wird, werden nach dem gleichen Prinzip gefiihrt. Sie sind ebenfalls auf das Ziel
ausgerichtet, dauerhaft preisgiinstige Leistungen zu bieten.Service wird bei uns grof3 geschriebenDie Leistungsfahigkeit eines Versicherers zeigt sich
nicht nur in der GréRe des Unternehmens oder der Qualitat seiner Produkte. Ebenso wichtig ist ein optimaler Service. Fir eine gute Betreuung der
Mitglieder und Interessenten ist die rdumliche Nahe entscheidend. Daher wird das Servicenetz der Debeka stéandig ausgebaut.Heute ist die Debeka
bundesweit an mehr als 1.200 Orten vertreten.
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