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SAP veroffentlicht Ergebnisse fur das 2. Quartal 2014

SAP verdffentlicht Ergebnisse fir das 2. Quartal 2014<br /><br />SAP erhoht Cloud-Ausblick: starke Dynamik im Cloud-Geschéft mit 39 % Wachstum
sowie weiterhin hohe Marktdurchdringung von SAP HANA - Bestétigung der "Run simple"-Vision.<br />- SAP erhoht den Ausblick fur die
wahrungsbereinigten Erlése aus Cloud-Subskriptionen und -Support (Non-IFRS) auf1.000 Mio. ? bis 1.050 Mio. ?<br />- SAP mit schnellstem Wachstum
im Bereich Cloud-Unternehmenslésungen: Umsatzerldse aus Cloud-Subskriptionen und -Support (Non-IFRS) stiegen wahrungsbereinigt um 39 % (um 32
% zu aktuellen Kursen)<br />- Starke Cloud-Billings: Berechnete Cloud Billings (Non-IFRS) stiegen wahrungsbereinigt um 37 %<br />- Ausbau des
weltweit gréf3ten Geschaftsnetzwerkes: Rund 1,55 Millionen verbundene Unternehmen mit einem Handelsvolumen von rund 540 Mrd. US$<br />- Hohe
Marktdurchdringung von SAP HANA als Plattform fur Echtzeit-Unternehmensanwendungen: 1.200 Kunden fur SAP Business Suite on HANA<br />-
SSRS-Erlose liegen im zweiten Quartal am oberen Ende der erwarteten Spanne fiir das Gesamtjahr: Software- und softwarebezogene Serviceerldse
(Non-IFRS) stiegen wahrungsbereinigt um 8 % (um 4 % auf 3,48 Mrd. ? zu aktuellen Kursen)<br />- Betriebsergebnis (IFRS) von 698 Mio. ? (2013: 988
Mio. ?), negativ beeinflusst durch Riickstellung in H6he von 289 Mio. ? fiir sieben Jahre andauernden Versata-Rechtsstreit<br />- Betriebsergebnis
(Non-IFRS) stieg wahrungsbereinigt um 7 % (um 4 % auf<br />1,24 Mrd. ? zu aktuellen Kursen), die operative Marge (Non-IFRS) wuchs
dementsprechend wahrungsbereinigt um 60 Basispunkte[1]<br />WALLDORF - Die SAP SE hat heute die Ergebnisse fur das zweite Quartal (1. April bis
30. Juni) und das erste Halbjahr 2014 verdffentlicht.<br />WICHTIGE GESCHAFTSEREIGNISSE IM ZWEITEN QUARTAL<br />Die SAP verzeichnete
erneut ein starkes Wachstum in ihrem Cloud-Geschéaft und eine solide Entwicklung in ihrem traditionellen Kerngeschaft. Mit einem wahrungsbereinigten
Anstieg der Cloud-Subskriptions- und -Supporterlése (Non-IFRS) um 39 % (um 32 % zu aktuellen Kursen) ist die SAP das am schnellsten wachsende
Unternehmen unter den gro3en Anbietern von Cloud-Unternehmenslésungen[2]. Die Software- und softwarebezogenen Serviceerldse (Non-IFRS)
wuchsen wahrungsbereinigt um 8 % (um 4 % zu aktuellen Kursen).<br />Auf ihrer Kundenmesse SAPPHIRE NOW im Mai stellte die SAP ihre "Run
Simple"-Strategie vor. Im Mittelpunkt dieser Strategie stehen die Cloud und SAP HANA, die den Bedienkomfort und die Nutzung der SAP-Ldsungen fir
den Kunden einfacher machen. Dabei vereinfacht SAP HANA die IT-Architektur grundlegend, wéhrend die Cloud die Nutzung der SAP-L&sungen deutlich
erleichtert. Im Rahmen der "Run Simple"-Initiative wurde SAP-Fiori-Bedienkomfort als Bestandteil in die zugrundeliegende SAP-Softwarelizenz integriert.
<br />"Wir setzen die Verlagerung unseres Geschéaftsmodells in die Cloud erfolgreich um und helfen unseren Kunden, ihre Ablaufe zu vereinfachen - von
der Steuerung ihres gesamten Personals in der Cloud bis hin zu einem reibungslosen Handel im weltweit gréf3ten Geschaftsnetzwerk”, sagte
SAP-Vorstandssprecher Bill McDermott. "Und mit unserer Multikanal-E-Commerce-Plattform definieren wir eine neue Dimension der Kundenbindung - all
das ermdglichen wir in Echtzeit. Damit unterstreichen wir, dass wir DAS Cloud-Unternehmen auf Basis von SAP HANA werden wollen."<br />"Mit einem
wahrungsbereinigten Anstieg der Software- und softwarebezogenen Serviceerlose (Non-IFRS) um 8 % zeigen wir ein solides Wachstum am oberen Ende
unseres fur das Gesamtjahr gegebenen Ausblicks. Wir verbessern weiterhin unsere Profitabilitat mit einem Anstieg des wahrungsbereinigten Non-IFRS
Betriebsergebnisses um 7 %, das uns zu einem zweistelligen Wachstum des Ergebnisses je Aktie (Non-IFRS) fiihrt", sagte Luka Mucic, Finanzvorstand
der SAP. "Da wir unser Cloud-Geschaft weiter ausbauen, heben wir unseren Gesamtjahres-Ausblick fur die Erlése aus Cloud-Subskriptionen und
-Support (Non-IFRS) an und erwarten nun wahrungsbereinigte Erlése in einer Spanne zwischen 1.000 Mio. ? und 1.050 Mio. ?."<br />Die auf das Jahr
hochgerechneten Erlése im Cloud-Bereich erreichen nun 1,2 Mrd. ?[3] oder 1,6 Mrd. US$[4] (Annual Cloud Revenue Run Rate). Die berechneten Cloud
Billings (Non-IFRS)[5] stiegen im Jahresvergleich wéahrungsbereinigt um 37 %. Die abgegrenzten Umsétze auf Cloud-Subskriptionen und -Support
(Non-IFRS) lagen zum 30. Juni 2014 bei 448 Mio. ?. Dies entspricht einem wahrungsbereinigten Anstieg um 29 % im Jahresvergleich. Die Anzahl der
Abonnenten fur das gesamte Cloud-Anwendungsportfolio der SAP liegt nun bei tiber 38 Millionen. Damit hat die SAP derzeit die héchste Zahl an
Abonnenten unter allen Anbietern im Bereich Cloud-Unternehmensanwendungen in der Branche. Dartiber hinaus griindete die SAP eine eigene “Industry
Cloud"-Organisation, die ein umfassendes und breites Angebot an Cloud-Branchenlésungen bereitstellen soll.<br />SAP definiert eine neue Dimension
der Kundenbindung. Die Multikanal-E-Commerce-Plattform von hybris in Kombination mit der Lésung SAP Cloud for Sales wies ein dreistelliges
Wachstum bei den Softwareerldsen und Cloud-Subskriptions- und -Supporterldsen auf.<br />Mit rund 1,55 Millionen verbundenen Unternehmen im
weltweit gro3ten Geschaftsnetzwerk in der Cloud schafft SAP die Voraussetzungen fur eine global vernetzte Wirtschaft. Ariba erzielte in den
vorangegangenen zwolf Monaten ein Auftragsvolumen[6] von rund 540 Mrd. US$ Uiber sein Handelsnetzwerk - das ist doppelt so viel wie bei Amazon und
eBay zusammen. Durch die Akquisition von Fieldglass vergroRert sich der adressierbare Markt der SAP, der nun neben Materialien und Dienstleistungen
auch Zeitarbeitnehmer abdeckt.<br />Die Marktdurchdringung von SAP HANA als Plattform fuir Echtzeit-Unternehmensanwendungen setzte sich in allen
Branchen und Regionen weiter fort. Als zentrales Element der "Run simple"-Strategie integriert SAPHANA alle SAP-Lésungen auf einer einzigen
Geschéftsplattform in der Cloud. Inzwischen hat die SAP tber 3.600 HANA-Kunden und mehr als 1.200 Kunden fiir die SAP Business Suite on HANA.
Mit Uber 1.500 Startup-Unternehmen, die Anwendungen auf SAP HANA entwickeln, und neuen strategischen Partnerschaften mit HP und VMware wird
SAP HANA immer mehr zur fihrenden Technologieplattform.<br />[1] Beginnend mit dem zweiten Quartal 2014 hat SAP die operativen Aufwendungen
(Non-IFRS) zusétzlich um die Aufwendungen fiir den Versata-Rechtsstreit bereinigt. Betrage friiherer Perioden wurden an die neue Definition angepasst.
Die operative Marge (Non-IFRS) fur das zweite Quartal 2013 betrégt nun 29,0 %.<br />[2] Definiert als Anbieter von Unternehmenssoftware mit auf das
Jahr hochgerechneten Erlésen im Cloud-Bereich von mehr als<br />1 Mrd. ?.<br />[3] Die auf das Jahr hochgerechneten Erlose im Cloud-Bereich
ergeben sich aus den Cloud-Subskriptions- und -Supporterlésen (Non-IFRS) (242 Mio. ?) plus den cloudbasierten Beratungs- und sonstigen
Serviceerlgsen (Non-IFRS) (54 Mio. ?) im zweiten Quartal 2014 multipliziert mit vier.<br />[4] Umrechnung in US$ basierend auf einem
US$/?-Wechselkurs von 1,37 US$/1,00 ? zum Schlusskurs des zweiten Quartals 2014<br />[5] Summe der Erlése aus Cloud-Subskriptionen und
-Support einer Periode und der entsprechenden Veranderung der abgegrenzten Umsétze auf Cloud-Subskriptionen und -Support in derselben Periode.
Die Erdffnungsbilanzwerte fur die abgegrenzten Umsétze aus Cloud- Subskriptionen und -Support fir Fieldglass betrugen zum 2. Mai 2014 1 Mio. ?
(sowohl auf IFRS- als auch auf Non-IFRS-Basis). Im zweiten Quartal 2014 trug Fieldglass 11 Mio. ? zu den Erlésen aus Cloud-Subskriptionen und
-Support bei (sowohl auf IFRS- als auch auf Non-IFRS-Basis).<br />[6] Auftragsvolumen, das Uber das Ariba-Handelsnetzwerk in den vorangegangenen
12 Monaten gehandelt wurde.<br />Zweites Quartal 2014 - Entwicklung in den Regionen<br />Die Region EMEA zeigte trotz Unsicherheiten aufgrund der
Ukraine-Krise eine starke Entwicklung. Die Umsatzerlose aus Software- und softwarebezogenen Services (Non-IFRS) stiegen im Jahresvergleich
wahrungsbereinigt um 8 %. Dies ist im Wesentlichen auf einen wéhrungsbereinigten Anstieg der Cloud-Subskriptions- und -Supporterlése (Non-IFRS) um
51 % in dieser Region sowie auf ein starkes Wachstum der Softwareerldse in GroBbritannien und Frankreich zuriickzufiihren.<br />Die Region Amerika
entwickelte sich solide. Die Software- und softwarebezogenen Serviceerldse (Non-IFRS) erhdhten sich im Jahresvergleich wahrungsbereinigt um 6 %. In
der Region Amerika halt die schnelle Umstellung auf das Cloud-Geschéft mit einem wahrungsbereinigten Wachstum von 34 % bei den
Cloud-Subskriptions- und -Supporterldsen (Non-IFRS) an. Bei den Softwareerldsen zeigte Kanada ein starkes Wachstum. SAP verzeichnet nach wie vor
eine starke Nachfrage in Lateinamerika mit enormen Wachstumschancen.<br />Die Region Asien-Pazifik-Japan (APJ) zeigte eine starke Entwicklung. Die
Software- und softwarebezogenen Serviceerlose (Non-IFRS) stiegen wahrungsbereinigt um 12 %. Die Cloud-Subskriptions- und -Supporterlose
(Non-IFRS) erhéhten sich wahrungsbereinigt um 48 %. Besonders erfreulich entwickelten sich Australien und Malaysia mit einem starken dreistelligen
Wachstum der wahrungsbereinigten Softwareerldse.<br />Cashflow - 1. Halbjahr 2014<br />Der operative Cashflow stieg um 4 % auf 2,58 Mrd. (2013: 2,
48 Mrd. ?). Der Free Cashflow stieg um 2 % auf 2,27 Mrd. ? (2013: 2,22 Mrd. ?) und erreichte damit 29 % vom Umsatz (2013: 29 %). Zum 30. Juni 2014
betrug die Konzernliquiditat (Zahlungsmittel, Zahlungsmittelaquivalente und kurzfristige Wertpapiere) 3,18 Mrd. ? (31. Dezember 2013: 2,84 Mrd. ?). Am
30. Juni 2013 betrug die Nettoliquiditat -1,06 Mrd. ? im Vergleich zu -1,47 Mrd. ? am 31. Dezember 2013. Ausblick - Geschéftsjahr 2014<br />SAP hat
den Ausblick fir das Gesamtjahr 2014 aktualisiert:<br />Das Unternehmen erwartet nun, dass die Erlése aus Cloud-Subskriptionen und -Support
(Non-IFRS, wahrungsbereinigt) im Gesamtjahr 2014 in einer Spanne zwischen 1.000 Mio. ? und 1.050 Mio. ? (bisher: 950 Mio. ? und 1.000 Mio. ?) liegen
werden (2013: 757 Mio. ?). Das obere Ende dieser Spanne entspricht einer Wachstumsrate von 39 %.<br />Das Unternehmen erwartet weiterhin, dass
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die Erlése aus Software und softwarebezogenen Services (Non-IFRS, wahrungsbereinigt) im Gesamtjahr 2014 in einer Spanne zwischen 6 % und 8 %
zunehmen werden (2013: 14,03 Mrd. ?).<br />Das Unternehmen erwartet weiterhin, dass das Betriebsergebnis (Non-IFRS, wahrungsbereinigt) im
Gesamtjahr 2014 in einer Spanne zwischen 5,8 Mrd. ? und 6,0 Mrd. ? liegen wird (2013: 5,48 Mrd. ?).<br />Wahrend der Ausblick der SAP fur das
Gesamtjahr 2014 ohne Berucksichtigung der Wechselkurse gegeben wird, erwartet das Unternehmen, dass die berichteten Wachstumsraten auf Basis
aktueller Wechselkurse durch die Wechselkursschwankungen weiterhin negativ beeinflusst werden. Wenn die Wahrungskurse fiir den Rest des Jahres
unverandert auf dem Stand von Juni 2014 bleiben, erwartet<br />die SAP, dass die Wachstumsraten der Software- und softwarebezogenen
Serviceerldse (Non-IFRS) und des Betriebsergebnisses (Non-IFRS) zu aktuellen Kursen fur das dritte Quartal 2014 um rund 2 Prozentpunkte bzw. 2
Prozentpunkte und fuir das Gesamtjahr 2014 um rund 2 Prozentpunkte bzw. 2 Prozentpunkte durch Wahrungseffekte negativ beeinflusst werden.<br
/>Zusatzliche Informationen<br />Umsatz-, und Ergebnis-Kennzahlen beinhalten die Umséatze und Ergebnisse von hybris und Fieldglass. Die
Vergleichszahlen fur 2013 beinhalten Fieldglass nicht und hybris erst ab dem 1. August 2013. <br />Im zweiten Quartal 2014 hat die SAP einen Aufwand
erfasst, der auf die Ruckstellungsbildung fiir den Versata-Rechtsstreit in Hohe von 289 Mio. ? zurlickzufiihren ist. Im Gegensatz dazu sind die
zugehdrigen operativen Aufwendungen aus dem zweiten Quartal 2013 zuriickgegangen, da die SAP als Reaktion auf die Entscheidung des United
States Patent and Trademark Office (USPTO), das strittige Patent zu lIéschen, die zu dieser Zeit bestehende Ruckstellung in Hohe von 33 Mio. ?
aufgeldst hat. Der seit sieben Jahren andauernde Versata-Rechtsstreit dauert noch an. Jiingste Entwicklungen bei den Gerichten machen es
wahrscheinlich, dass SAP an Versata zahlen muss, obwohl das Patent durch die USPTO geldscht wurde. Weitere Informationen zu diesem Rechtsstreit
befinden sich unter Textziffer (16) im Anhang zum Konzernzwischenabschluss fir das zweite Quartal 2014.<br />Wahrend sich die Versata-Ruickstellung
auf das Betriebsergebnis (IFRS) und die operative Marge (IFRS) auswirkt, hat diese keinen Einfluss auf das Betriebsergebnis sowie die operative Marge
gemaf Non-IFRS. Beginnend mit dem zweiten Quartal 2014 hat SAP die operativen Aufwendungen (Non-IFRS) zuséatzlich um die Aufwendungen fur den
Versata-Rechtsstreit bereinigt. Betrége friherer Perioden wurden an die neue Definition angepasst.<br />Weitere Informationen zu den
Non-IFRS-Anpassungen und ihren Beschrankungen sowie zu wahrungsbereinigten und Free-Cashflow-Kennzahlen befinden sich in dem Dokument
"Non-IFRS-Finanzinformationen" im Internet unter Grundlagen der Berichterstattung<br />Zwischenbericht April - Juni 2014<br />Der Zwischenbericht fiir
das zweite Quartal 2014 wurde heute verdffentlicht und kann im Internet unter www.sap.de/investor heruntergeladen werden.<br />Telefonkonferenz /
Erganzende Finanzinformationen<br />Der Vorstand der SAP AG wird die Ergebnisse heute in einer Presse- und Investorenkonferenz um<br />14 Uhr
(MESZ) erlautern. Die Konferenz (in englischer Sprache) wird live im Internet unter www.sap.de/investor Ubertragen und anschlieRend als
Aufzeichnung (Replay) im Internet zur Verfigung stehen.<br />Hinweis an die Redaktionen<br />Fir Pressefotos und Fernsehmaterial in hoher Auflésung
besuchen Sie bitte unsere Plattform www.sap.com/photos . Dort finden Sie aktuelles sendefahiges TV-Footage-Material sowie Bilder zu Themen rund
um SAP zum direkten Download. Videos zu SAP-Themen aus der ganzen Welt finden Sie unter www.sap-tv.com . Sie kdnnen die Filme von dieser
Seite auch in lhren eigenen Publikationen und Webseiten einbinden.<br /><br />Fir weitere Informationen:<br />Investor Relations:<br />Stefan Gruber

<br />+49 6227 7-44872  <br />investor@sap.com, CET<br />Presse:<br />Christoph Liedtke <br />+49 (6227) 7-50383
<br /> christoph.liedtke@sap.com , CET<br />Daniel Reinhardt<br />+49 (6227) 7-40201 <br /> daniel.reinhardt@sap.com , CET<br />Andy
Kendzie <br />+1 (202) 312-3919 <br /> andy.kendzie@sap.com , ET<br />Claudia Cortes <br />+65 6664-4450 <br />c

laudia.cortes@sap.com , SGT (GMT +8)<br /><img src="http://www.pressrelations.de/new/pmcounter.cfm?n_pinr_=570608" width="1" height="1">
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SAP Deutschland AG & Co. KG

69190 Walldorf

Seit mehr als 30 Jahren biirgt der Name SAP (Systeme, Anwendungen, Produkte in der Datenverarbeitung) fiir Innovation, Erfolg und Kreativitat. Als
drittgroRter unabhéngiger Softwarelieferant der Welt entwickeln wir mafRgeschneiderte Unternehmenslésungen fur unsere Kunden rund um den Globus.
Unseren Erfolg verdanken wir der hohen Qualitat unserer Produkte sowie der langjahrigen Erfahrung und dem Know-how unserer Mitarbeiter.
Einzelheiten Uber die Entwicklung des Unternehmens finden Sie in unserer Unternehmensgeschichte.Das Unternehmen wurde 1972 von flnf
IBM-Mitarbeitern gegriindet und z&hlt mittlerweile rund 35.000 Beschéftigte. Allein in der Software-Entwicklung sind weltweit insgesamt 10.600 Mitarbeiter
beschaftigt. Neben ihrem Haupt-Entwicklungszentrum am Stammsitz in Walldorf unterhélt die SAP Entwicklungslabors unter anderem in Palo Alto (USA),
Tokio, Bangalore (Indien) und Sophia Antipolis (Frankreich) sowie in Berlin, Karlsruhe und Saarbriicken.Mit Niederlassungen in mehr als 50 Landern
erzielte die SAP im Geschaftsjahr 2004 einen Umsatz von 7,5 Milliarden Euro. Die SAP AG ist an verschiedenen Borsen einschlieBlich der Frankfurter
Wertpapierbdrse und der New Yorker Wertpapierbdrse (NYSE) unter dem Tickersymbol "SAP" gelistet.
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