www.prmaximus.de/106406

Personalien: Kai Géttmann und Christoph Heiming verantworten zukunftig den Cloud-Erfolg der deutschen
Microsoft-Partner

Personalien: Kai Géttmann und Christoph Heiming verantworten zukiinftig den Cloud-Erfolg der deutschen Microsoft-Partner<br /><br />Bernd Stopper
Ubernimmt Leitung der Cloud Service Vendoren-Programmatik<br />Kai Géttmann, bisher Direktor Geschaftsbereich Server, Tools <br> Cloud Business
bei Microsoft Deutschland, tibernimmt zum 1. Juli 2014 die Rolle des Senior Directors Partner Sales. Christoph Heiming, bisher Head of Strategic
Channel Development bei Microsoft, wird ab dem 1. Juli 2014 die Rolle des Partner Business <br> Development Lead (PB<br>D) Uibernehmen. In dieser
Position berichten beide direkt an Floris van Heijst, General Manager fiir das Mittelstands- und Partnergeschaft und Mitglied der Geschéftsleitung von
Microsoft Deutschland.<br />Kai Géttmann Gbernimmt den Partnervertrieb in Deutschland:<br />Kai Géttmann (46) war in den vergangenen drei Jahren
mit seinem Team fur das Server und Cloud Geschéaft in Deutschland zusténdig und hat unter anderem die strategisch wichtigen Produkt-Launches von
Windows Server, System Center, SQL Server sowie Microsoft Azure begleitet. "Unter seiner Fiihrung haben wir unsere Cloud OS-Strategie als Leitbild
moderner Unternehmens-IT am Markt erfolgreich positioniert, so Floris van Heijst zur Berufung Goéttmanns. "Ich freue mich, Kai nun fiir die nachste
Phase der Transformation der Partnerlandschaft in Richtung ?Mobile first, Cloud first als Partner Sales Lead gewonnen zu haben.<br />"Ich erhalte aus
vielen Gesprachen mit Kunden, Analysten und Partnern die Bestétigung, dass wir als ?0ne Microsoft und mit unseren Innovationen aus dem Betrieb von
Cloud Services auf dem richtigen Weg sind, kommentiert Kai Gottmann seine neue Rolle bei Microsoft. "Das Momentum um Cloud OS, hybride
Cloud-Infrastrukturen, Office 365 und Azure ist im Markt absolut gegeben. Diese Begeisterung und wertvolle Erfahrung aus meiner bisherigen Arbeit will
ich nun in den Partner Sales Bereich einbringen. Partner sind die wichtigste Séule unseres Business, fiir sie bedeutet der Weg in die Cloud zusammen
mit uns ein riesiges Potenzial.<br />Christoph Heiming verantwortet die deutsche Partner Strategie:<br />Christoph Heiming (38) wird sich in seiner
neuen Rolle als Partner Business <br> Development Lead (PB<br>D) der Aufgabe widmen, die Produkt-, Segment-, und Channel-tbergreifende
Partnerstrategie fur Deutschland voranzutreiben.<br />Zuletzt leitete Christoph Heiming den Bereich des "Strategic Channel Development und etablierte
in dieser Zeit verschiedene Konzepte fir eine noch engere Zusammenarbeit mit bestehenden Partnern. Parallel tUbernahm er die Verantwortung fiir den
Ausbau der Microsoft Partnerlandschaft fir die Key Themen: Microsoft Azure, Office 365, Surface Devices sowie Private und partner-hosted Cloud
Lésungen.<br />"Bei unserer aktuellen Transformation in eine Devices <br> Services-Company stehen wir vor der groRen Herausforderung, neue
Partnertypen fiir uns zu gewinnen, sie beim Aufbau adaquater Geschéftsmodelle zu unterstitzen und gleichzeitig unsere etablierte Partnerbasis auf die
gemeinsame Reise mitzunehmen. Dabei unseren bestehenden und neuen Partnern zu helfen, wird in Zukunft die Kernaufgabe meines Teams und mir
sein, kommentiert Christoph Heiming seine neue Aufgabe.<br />Bernd Stopper Ubernimmt die CSV Betreuung:<br />Bernd Stopper, der seit August 2011
die Rolle des Direktors Partner Strategy <br> Program verantwortet, wechselt innerhalb des Management Teams in den Partnervertrieb und wird dort
zum 1. Juli die Betreuung von Cloud Service Vendoren (CSV) neu aufbauen. Hierbei geht es schwerpunktmafig um die Vermarktung von
Partnerldsungen basierend auf Microsoft Cloud Services wie z.B. Microsoft Azure.<br />Microsoft Deutschland GmbH<br />Die Microsoft Deutschland
GmbH ist die 1983 gegriindete Tochtergesellschaft der Microsoft Corporation/Redmond, U.S.A., des weltweit fihrenden Herstellers von
Standardsoftware, Services und Lésungen mit 77,85 Mrd. US-Dollar Umsatz (Geschéftsjahr 2013; 30. Juni 2013). Der operative Gewinn im Fiskaljahr
2013 betrug 26,76 Mrd. US-Dollar. Neben der Firmenzentrale in UnterschleiRheim bei Miinchen ist die Microsoft Deutschland GmbH bundesweit mit
sechs Regionalbiros vertreten und beschaftigt rund 2.700 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. Im Verbund mit rund 36.500 Partnerunternehmen betreut sie
Firmen aller Branchen und GréRRen. Das Advanced Technology Labs Europe (ATLE) in Minchen hat Forschungsschwerpunkte in IT-Sicherheit,
Datenschutz, Mobilitat, mobile Anwendungen und Web-Services.<br /><br />Microsoft Deutschland GmbH<br />Konrad-Zuse-Stral3e 1<br />85716
Unterschlei3heim<br />Deutschland<br />Telefon: +49 (089) 3176-0<br />Telefax: +49 (089) 3176-1000<br />Mail: kunden@microsoft.com<br />URL:
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Founded in 1975, Microsoft (Nasdaq "MSFT") is the worldwide leader in software, services and solutions that help people and businesses realize their full
potential. MS-DOS, Windows, Windows 3.0, Windows 95, Windows 98, .NET, Office XP, Windows XP and Windows Server are registered trademarks of
Microsoft Corporation.
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