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Ticken beim privaten Immobilienverkauf
Immobilienexperte Michael Conrad zum Wohnungs- und Hausverkauf auf eigene Faust

Eine Immobilie verkauft man nicht jeden Tag, denn in der Regel handelt es sich dabei um eine der groten finanziellen Entscheidungen des Lebens. Fir
den reibungslosen, zeitsparenden und nervenschonenden Verkauf nehmen die meisten Hauseigentimer hier einen professionellen Immobilienmakler in
Anspruch. Doch immer wieder kommt es vor, dass Verkaufer ihre Immobilie privat verauBern, nur um die Maklerprovision zu umgehen - eine riskante
Entscheidung, wie Immobilienexperte Michael Conrad von Gunster Immobilien aus Bonn weil3.

Die Medien berichten immer wieder uber die kontinuierlich steigende Immobiliennachfrage. Da scheint ein schneller, privater Verkauf natirlich
verheiBungsvoll. Ein Inserat in der Lokalzeitung, eine Handvoll Besichtigungstermine, und schon wechselt das Objekt den Besitzer. "Zum erfolgreichen
Immobilienverkauf gehért jedoch viel mehr", erklart Michael Conrad. Spezifisches Know-how, Marktkenntnis sowie ein weitreichendes Interessenten- und
Dienstleisternetzwerk sind Branchenexperten zufolge ausschlaggebend fur den reibungslosen Vertragsabschluss.

"Auch, wenn die Absichten noch so gut sind und das Internet heutzutage viele Informationen liefert, kann ein privater Verkauf erhebliche Fehltritte im
Verkaufsprozess und damit schwerwiegende finanzielle Folgen haben", so Michael Conrad. Beispielsweise fiihre eine fehlerhafte Priifung oder falsche
Schéatzung der Wohnflache haufig zu Rechtsstreitigkeiten zwischen beiden Parteien, die sich Giber Jahre hinziehen kdnnen. Ein professioneller
Immobilienmakler fiihrt eine fundierte baurechtliche Uberpriifung der Unterlagen durch und sorgt durch eine detaillierte Wertermittiung und
zielgruppenspezifische Vermarktung dafir, dass ein realistischer Verkaufspreis festgelegt und erzielt werden kann.

Nach wie vor sei die Vermeidung der Maklerprovision fiir private Hausverkaufer das entscheidende Argument. Michael Conrad dazu: "Was bringt diese
Ersparnis, wenn sich spéter die Prozesskosten summieren oder die Nerven blank liegen?" Fachkrafte wie das Team der Gunster Immobilien GmbH & Co.
KG verfligen nicht nur tber das Wissen und die Erfahrung, um Besichtigungstermine auf die Interessenten zu reduzieren, die auch ein wirkliches
Interesse sowie die notige Bonitat haben. Sie sind zudem permanent fur potenzielle Kaufer erreichbar, haben bereits im Vorfeld Zugriff auf geprifte
Kaufinteressenten und bringen einfihlsam und verhandlungssicher den Verkauf zum erfolgreichen Abschluss.

Weitere Informationen zu Hausverkauf Bonn , Haus verkaufen Bonn oder auch Immobilienmakler Bonn sind unter http://www.
guenster-immobilien.de erhéltlich.
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Die Gunster Immobilien GmbH & Co. KG wurde 1945 als eines der ersten Bonner Maklerunternehmen von Josef Giinster gegriindet und wird seit 1988
von Michael Conrad gefuhrt. Spezialisiert auf die Vermittlung und Vermietung privater und gewerblicher Immobilien sowie auf die Baulandbeschaffung
und Projektentwicklung gehort Gunster Immobilien mit ihren Tochterunternehmen zu den fihrenden Immobilienunternehmen in der Region. Das
Unternehmen verfugt Gber hervorragende Kontakte zu Bonner Behdrden, Bund und Firmen der Telekommunikationsbranche und ist als Mitglied des
nationalen Immobilienverbands Deutschland (IVD) Teil eines bundesweit verzweigten Kompetenznetzwerkes.
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